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MINISTERUL EDUCAŢIEI AL





REPUBLICII MOLDOVA

Agenda 
Activități generatoare de venit
Scopul: 
 Formarea membrilor echipelor de lucru privind planificarea activităților generatoare de venituri suplimentare în cadrul şcolilor pilot
Data organizării: 26-27 februarie 2014
Locul desfăşurării: Centrul FIDES, str. Muşatinilor 1/3, Chişinău
Participanţi: echipele de lucru a Şcolilor pilot privind activităţile generatoare de venituri, reprezentanţi ai ME; MF, CEDA, KulturKontakt

	

	
I zi


	09.30 – 10.00
	Înregistrarea participanţilor, cafea de bun venit

	10.00 – 10.30  
	Cuvânt introductiv: Sofia Şuleanschi, director CEDA

Fabian Mayr, KulturKontakt

Prezentarea agendei şi obiectivelor

	Formatori:
	Victor Pitei și Lia Sclifos

	10.30 – 11.15
	Structura şi rolul planului de afaceri în proiectarea activităților generatoare de venit

	11.15 – 12.00
	Formarea calitativă a specialiștilor prin implementarea activităților generatoare de venit

	12.00-13.30
	Proiecte de grup (Lucru în echipe de experţi)

Formarea grupurilor de experţi (grupuri mixte de profesori - cîte 1 din fiecare şcoală) care vor studia unul din componentele planului de afaceri şi vor pregăti o prezentare PP conform unui algoritm (liste de întrebări)

Nota: fiecare grup de experţi va avea la dispoziţie un computer conectat la internet şi suport de curs cu descrierea componentului, la fel şi cîteva planuri de afaceri în calitate de exemplu

Algoritmul Prezentarilor PP 

1 slide - Imagine şi simbol al componentului

2 slide - Enumerarea întrebărilor/subiectelor la care trebuie să răspundă acest component (cu exemple)

3 slide - Exemplu dintr-un plan de afaceri (sau din cîteva)

4 slide - Recomandări/idei vizavi de procesul de elaborare a acestui component într-o şcoală profesională / recomandări pentru colegi

	13.30 – 14.30
	Prînz

	14.30 – 16.00
	 1. Analiza pieţei şi studierea concurenţei
1. Prezentările grupurilor de experţi

2. Întrebări şi răspunsuri



	16.00 – 16.30
	Pauză de cafea

	16.30 – 18.00
	2. Planul de vînzari şi marketing


1. Prezentările grupurilor de experţi

2. Întrebări şi răspunsuri




	II zi

	Formatori:
	Victor Pitei și Lia Sclifos

	9.00 - 10.30
	3. Planul operaţional 
1. Prezentările grupurilor de experţi

2. Întrebări şi răspunsuri

	10.30 - 11.00
	Pauză de cafea

	11.00 - 14.00
	4. Managementul şi Structura afacerii
1. Prezentările grupurilor de experţi

2. Întrebări şi răspunsuri
Evaluarea atelierului și tema pentru acasă

	14.00 - 14.30
	Prînz


