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TINERII IN ACTIUNE

Ne bucurdm nespus de mult sa vedem tinerii inspirati sa realizeze ceva cu propriile
forte. Ei isi doresc sa schimbe lucrurile in bine si in propriile localitati, la care vedem
ca tin foarte mult. Dezvoltarea socioeconomicd a localitatilor este pe maini bune, cre-
dem... De ce? Pentru ca, atunci cand tinerii vin sa-si prezinte planurile de afaceri, vedem
acea magica sclipire in ochi care ne spune ca ei sunt cu adevarat inspirati sa schimbe
lucrurile. Desigur, insistam sa le amintim ca dezvoltarea unei afaceri presupune neapa-
rat si obtinerea de profit. De cinci ani, in cadrul CEDA, anterior in formula proiectului
MEEETA, am urmadrit cu un interes deosebit evolutia acestor tineri, ce deveneau din
ce in ce mai indrazneti, veneau cu idei de afaceri deosebite. Mai nou, ca urmare a in-
troducerii, cu suportul Ministerului Educatiei, Culturii si Cercetarii, a competentei an-
treprenoriale ca una din cele noua competente-cheie si a predarii disciplinei ,Bazele
antreprenoriatului”, tinerilor le este facilitata intrarea in cdmpul muncii. O buna parte
dintre ei se autoangajeaza prin lansarea unei afaceri ce tine de domeniul studiat de ei
la scoala profesionald, centrul de excelenta sau colegiu. Sprijinul acordat din partea
CEDA in cadrul proiectului MEEETA cu suportul financiar LED, care presupune diverse
echipamente in valoare de 1000-1200 de euro, este doar un catalizator ce-i face pe
antreprenorii debutanti sa devina mai increzatori in propriile forte.

Este placut sa constatam ca aproximativ 80% din tinerii sustinuti de CEDA isi dez-
volta afacerile chiar si dupa 5-7 ani de la infiintare. Avem suficiente exemple de acest
fel si va propun sa le descoperiti in aceasta brosura. Deloc surprinzator este ca acesti
tineri si-au creat familii, au si copii, pe care-i cresc aici, acasa. Ar fi si acesta un indicator
pe care, probabil, am putea sa-l includem in monitorizarile noastre. Au ramas acasa
si-si dezvolta afacerile, cu toate cd se mai confrunta cu o serie de probleme, cum ar fi:
lipsa fortei de muncd, birocratia, accesul limitat la tehnologii moderne s.a. Sunt mai
dificil de depasit aceste obstacole, pentru ca, de obicei, beneficiarii nostri gestioneaza
afaceri foarte mici, care sunt mai vulnerabile... Sunt sigura ca putem depasi aceste ob-
stacole daca mai multi parteneri de dezvoltare se vor implica in sprijinul domeniului
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businessului mic, care poate si cu certitudine va deveni constituentul principal al clasei
de mijloc, care poate sa contribuie la dezvoltarea tarii nu numai prin achitarea unor
impozite si taxe, ci si prin crearea unor noi locuri de munca in cadrul intreprinderilor
cu o orientare sociala clara.

Am incercat o abordare sistemica a proiectelor pe care le implementam si, de la
faza la faza, am staruit sa imbunatatim lucrurile. Am investit in crearea unui curricu-
lum, elaborarea unor materiale didactice si formarea cadrelor didactice - trei elemente
esentiale fara de care nu este posibila o bund aplicare a disciplinei ,Bazele antrepreno-
riatului” in institutiile educationale. Intelegand perfect ca aceste demersuri sunt inutile
fara crearea unui mecanism viabil de formare, recalificare continua pentru profesorii
ce predau ,Bazele antreprenoriatului”, am optat acum doi ani pentru formarea forma-
torilor care sa le poata acorda o consiliere constanta de calitate dascalilor care predau
aceasta disciplina. Lucram cu centrele de excelenta care au creat sectii de formare con-
tinua. n acest fel, dorim s credm o concurentd sdnatoasa pe acest segment complicat
al instruirilor continue. Speram ca, pana la finele acestui an, sa avem un grup de forma-
tori care sa poata elabora sau imbunétati in functie de necesitati continuturile predate
in cadrul disciplinei ,Bazele antreprenoriatului”.

Avem in fatd mai multe provocari, pe care sunt sigurd ca le vom depasi in timp, asa
cum le-am depadsit pe cele anterioare. Siguranta deriva din valoarea echipei pe care
am izbutit sa o credm. Am stiut sa convingem mai multi experti care au si cunostinte
practice in domeniile vizate, in special in cel de afaceri, sa se implice in activitatile de
educatie antreprenoriala. Desigur, am avut nevoie si de sprijinul financiar pe care ni
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I-a oferit Fundatia de Dezvoltare Internationald din Liechtenstein (Liechtenstein Deve-
lopment Service, LED). De fapt, este mai mult decat un sprijin financiar, este un fel de
sustinere totald, care ne-a permis sa ajutam institutiile profesional-tehnice sa dezvolte
si activitati generatoare de venituri, care sa contribuie la formarea temeinica, practica,
a elevilor. Am reusit, in ultimd instanta, sa ajutam cateva sute de tineri care si-au des-
chis o afacere proprie, pe care o gestioneaza cu succes. Avem si cateva zeci de mii de
tineri care au venit pe piata muncii cu o alta viziune, o altd abordare, ce le permite sa-si
cunoasca propriile drepturi. Ei inteleg importanta semnarii unui contract de muncg, a
achitarii salariului in mod legal, inteleg importanta achitarii impozitelor si taxelor, stiu
sa analizeze riscurile si au competenta de a intelege mecanismele contabile.

Sunt tinerii care au avut ratiunea si inspiratia de a deschide o afacere proprie aici,
acasa. Nu-mi rdmane decat sé le doresc succese si multa pofta de munca pentru ca sa-si
extinda intreprinderile si sa-si poatd asigura familiile cu o sursa durabila de venit. Le
doresc sa profite de cat mai multe oportunitati de finantare si sa se confrunte cu cat
mai putine probleme administrative.

Ratiunea INSPIRATIEI este cea care i-a cdlauzit de-a lungul timpului de la inceputuri
si pand acum. Va invit sa-i cunoasteti si sa le apreciati realizarile pe care am reusit sa le
prezentam in aceastd brosura!

Sofia Suleanschi, director executiv,
Centrul pentru Educatie Antreprenoriald si Asistentd in Afaceri



»Nu am avut pe nimeni in familie care
sa stie sa coasa la masina. Pentru
mine a fost o adevarata provocare sa
merg la studii la aceasta specialitate.
La inceput a fost foarte greu, dar, pe
parcursul a trei ani de studii, am in-
ceput sa indragesc aceasta meserie.
Probabil, asa a fost sa fie, sa-mi gasesc
vocatia la insistenta mamei.”

4Fiind o fire mai timida, a trebuit sa
ma autodepasesc de multe ori, sa trec
peste complexele pe care le aveam din
varii motive adanc inradacinate. Mi-a
fost de mare ajutor profesoara mea
de la Centrul de Excelentd, care m-a
ajutat sa scriu un plan de afaceri pe
care intentionam sa-| prezint la con-
cursul organizat de CEDA. Mare mi-a
fost mirarea cand am trecut de etapa
regionala si am ajuns sa particip la
cea nationala cu planul meu de afa-
ceri. Am fost foarte surprinsa cand am
invins si in etapa nationald! in planul
meu de afaceri am prezentat atelierul
de confectii pe care-l vedeti acum, un
vis realizat. Am fost apreciata de ju-
riul CEDA si mi s-a oferit o masina de
crosetat, ultramodernd, in valoare de
circa 2000 de euro. Era una din pie-
sele de rezistenta din planul meu de
afaceri. intre timp, am reusit s3 mai
procur unele echipamente si sa incep
sa confectionez diverse obiecte pentru
a le comercializa. Cea mai mare pro-
vocare pentru mine a fost o comanda
care presupunea crearea a 40 de huse
pentru scaune in foarte putin timp.
Dupa ce am livrat lucrarea, mi-am zis
¢a 0 sa reusesc!”

m. ["] cenTRUL PENTRU EDUCATIE ANTREPRENORIALA SI ASISTENTA IN AFACERI (CEDA)

Rochia de mireasa...

Eugenia Stahii este cunoscuta in satul natal, Slo-
bozia-Dusca din raionul Criuleni, mai mult dupa nume-
le de fata, Eugenia Garlea. Este o fire sensibila si a fost
una dintre cele mai timide eleve ale gimnaziului din
localitate. La momentul cand absolvea clasa a 1X-a, nu
prea stia ce meserie i-ar fi placut sa invete. A ezitat in-
delung, se tot gandea ca i-ar placea sa se faca bucdta-
reasa. La insistenta mamei, a decis sa invete la Centrul
de Excelenta in Industria Usoara din Chisindu.

A fost dintotdeauna tentatd sa initieze o afacere
proprie. O prima idee de afacere a fost sa creasca pisici
de rasa. Disciplina ,Bazele antreprenoriatului”, predata
la Centrul de Excelenta in Industria Usoara din Chisindu

CEL MAI
BUN PLAN
- DE AFACERI




gratie suportului acordat de Centrul pentru Educatie
Antreprenoriala si Asistenta in Afaceri (CEDA), a fost
foarte utila pentru viitoarea antreprenoare.

Tanara antreprenoare a avut noroc sa-si intalneas-
ca viitorul sot cand era studenta in anul trei. Se cunosc
deja de doi ani si sunt cdsatoriti de un an si jumatate.
Au o fetitd dragalasa si asteapta inca un copil. Tinerii
le fac pe toate impreuna. Sotul o ajuta foarte mult pe
Eugenia si este persoana de legatura care livreaza mar-
fa la Chisindu si se ingrijeste de marketing, cauta noi
clienti.

Eugenia Stahii, o tandra care a indraznit sa viseze
si a muncit foarte mult pentru a-si vedea visurile reali-
zate. Cu suportul CEDA, s-a autodepadsit, si-a schimbat
atitudinea si felul de a fi, devenind mai ambitioasa si
mai increzatoare in propriile forte.
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»M-as descurca foarte greu fara ajutor.
Am noroc de mama si de sot. Trebuie
sd va spun ca de sotul meu este legata
cea mai draga manopera pe care am
facut-o. Este vorba despre rochia de
mireasa pe care mi-am cusut-o in anul
trei, in calitate de lucrare de calificare
la examenul de absolvire a Centrului
de Excelenta. Tin foarte mult la aceas-
ta rochie, pentru @ ma reprezinta.
Imi doresc s& md axez mai mult pe
confectii artistice, imi place foarte
mult produsul de design care fascinea-
za prin originalitate si eleganta. Desi
mi-am depasit oarecum timiditatea,
am ramas aceeasi fire visitoare... Imi
doresc foarte mult sa devin un adeva-
rat designer vestimentar!”



Nicolae Racu, antreprenor:

»Eu am decis sa merg la scoala profe-
sionald pentru ca-mi era foarte draga
meseria de lemnar. Bunicul a fost cel
care m-a inspirat. As fi putut sa merg
si la liceu, doar ca in satul nostru nu
aveam decat gimnaziu. La scoala pro-
fesionala am invatat lucruri de baza,
mai tarziu m-am convins ca este ade-
varata vorba din batrani: practica bate
gramatica.”

»Dupd absolvirea cursurilor organi-
zate de CEDA, am pus parca ideile la
locul lor... Am facut si niste calcule
riguroase, am prezentat un plan de
afaceri. Am fost surprins sa fiu si unul
dintre invingatori. De mare ajutor
mi-a fost sprijinul acordat de CEDA in
valoare de 1300 de euro, bani pe care
i-am investit in procurarea unui strung
multifunctional pentru prelucrarea
lemnului.”

m. ["] cenTRUL PENTRU EDUCATIE ANTREPRENORIALA SI ASISTENTA IN AFACERI (CEDA)

Sania

Nicolae Racu are 28 de ani si locuieste in orasul
Rezina. A absolvit scoala profesionala din localitate,
specialitatea tamplar. Pasiunea pentru prelucrarea
lemnului a mostenit-o de la bunicul sau, care era mare
mester in ale prelucrarii lemnului. A avut si el un vis ca
si personajul din nuvela lui lon Druta: ,O sanie - atdta
ii trebuie omului si iar e om. Numai sa-i faci o sanie pe care
au visat-o toti lemnarii de pe lume cati au fost, o sanie
pentru care si cei de sama ta ti-ar zice bade; o sanie care
ar pldnge dupd drum si drumul dupa dansa.

Mare lucru-i o sanie.”

Nu zabovise deloc dupa absolvirea celor noua cla-
se din sat si a decis sa meargd la Scoala Profesionald din
Rezina pentru a-si vedea visul implinit.

Prima lucrare facuta in calitate de mester incepator
a fost o polita pentru depozitarea vinului, comandata
de nasul sdu. Se insurase intre timp Nicolae. A mai facut




si un leagan pentru copii. A fost angajat o perioada la
Chisindu, dupa care a decis sa revina la Rezina pentru
a fi mai aproape de familie. Decizia de a deschide o
afacere proprie in domeniul prelucrarii lemnului a fost
parca una fireasca si totusi a meditat indelung fnain-
te de a se decide. A fost invitat la instruirile organizate
de CEDA pentru a-si testa abilitatile de antreprenor si
pentru a incropi un plan de afaceri viabil. O afacere e
un lucru serios, e ca si cum ai face o sanie. Trebuie gan-
dita indelung si asamblata mai intai in minte pentru a
o vedea realizata perfect la final.

Intre timp, a fost invitat de reprezentantii Consiliu-
lui Raional Rezina sa beneficieze de serviciile prestate
de incubatorul de afaceri din localitate. I-a fost inchiriat
un spatiu unde putea sa-si amenajeze atelierul contra
unei chirii simbolice.

Tncet, cu rabdare si migal3, a reusit sa-si faca un nu-
me. Grditoare si convingatoare erau lucrdrile lui Nicolae.
A confectionat mobilier din lemn, diverse piese de-
corative, polite etc. Rezidentii incubatorului de afa-
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Nicolae Racu:

»Am avut noroc ca in cadrul aceluiasi
program erau oferite si credite
preferentiale pentru rezidentii incu-
batorului de afaceri. Desi puteam sa
iau 5i 60.000 de lei imprumut, am decis
sd nu ma aventurez si sa urmez litera
planului de afaceri realizat la cursurile
CEDA. Am imprumutat doar 30 de mii.
Investitia totala in echipamente a fost
de circa 70 de mii de lei.”
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Nicolae Racu:

»Eu am decis sa raman acasd, langa
familie. Nu cred ca este o idee buna
sa plec sa muncescin strainatate. Sunt
sigur ¢@ muncind aici, acasa, o sa-mi
pot asigura familia cu cele necesare.
Pe moment, mai lucrez si la un ma-
gazin cateva zile pe saptamana, dar
intentionez sa ma ocup doar de dez-
voltarea afacerii. Planific sa angajez
pe cineva sa ma ajute. Consider ca
daca-ti place munca pe care o faci, iti
sporesc toate!”

ceri au fost primii clienti. Acum este cunoscut si de
ordseni, de la care vin din ce in ce mai multe comenzi.
E si normal cd se gandeste sd-si extinda afacerea si
ar avea nevoie de noi utilaje, mai performante. Intre
timp, in familia lui s-a nascut o fetitd, care este deja
maricica, a facut un an si jumatate. Are omul pentru
cine face o sanie!

Nu are Nicolae Racu o lucrare preferatd..., totusi,
tine foarte mult la prima sanie, pe care a facut-o pen-
tru fiica sa... deja se gandeste la alta, mai frumoasa, cu
forme mai line, ,...pe care au visat-o toti lemnarii de pe
lume cati au fost, o sanie pentru care si cei de sama ta ti-
ar zice bade; o sanie care ar plange dupa drum si drumul
dupd ddnsa”.
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Apicultura - viitorul fratilor
Mihasiuta si al Republicii
Moldova

Va rog sa-i cunoasteti: fratii Mihasiuta, Daniel, lo-
sif si Andrei. Trei din patru frati au mostenit dragostea
pentru albine de la tatal lor, apicultor amator. Cel mai
mare dintre frati, Daniel, a fost primul care si-a zis cd
apicultura ar putea oferi surse durabile de venit intregii
familii si a decis sa-si deschida o afacere in acest dome-
niu. Pentru a gestiona eficient o afacere, avea nevoie
de studii in domeniul apiculturii.

Daniel este multumit de pretul de piata oferit
pentru produsele lor apicole, doar cd este indignat de

+Am 24 de ani si sunt din satul
Coscodeni, raionul Séngerei. Mi-am
inceput activitatea in albinarit prin
procurarea a 10 familii. intre timp,
am absolvit Scoala Profesionala din
Bubuieci, municipiul Chisindu, spe-
cialitatea apicultor. Am facut stagiul
de practica de la scoala profesionala
la un apicultor renumit. Mi-a placut
foarte mult acea intreprindere si am
decis chiar sa lucrez la el timp de un an
pentru a acumula experientd. Am dez-
voltat afacerea intre timp, ca sa ajung,
pe moment, la 30 de familii de albine.
Prefer sa fac mai putine extrageri de
miere pentru ca incerc sa extind nu-
marul de familii si, in acest fel, sunt
sigur ca le pot mentine mai sanatoase.
Pentru mine a fost foarte importanta
sustinerea CEDA si chiar as vrea sa le
multumesc pentru sprijin si pe aceasta
cale. Am obtinut un grant de aproxi-
mativ 1500 de euro, bani care mi-au
fost suficienti pentru a procura stupi si
alt inventar apicol.”
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Daniel Mihasiuta:

,Pretul mierii de albine pe piata de la Balti
este unul acceptabil: mierea de floarea-soa-
relui este vanduta cu 60 de lei kilogramul, de
salcam cu circa 100-120 de lei, mierea de mai
este cam 80 de lei. Observ o cerere constan-
td pe piata locala a mierii. Eu, deocamdata,
nu pot livra cantitati mari pentru ca prefer
sa inmultesc albinele si atunci nu extrag
miere excesiv. Deocamdata, nu producem o
cantitate de miere care ar putea fi exportata
si nici nu dorim sa stam la cheremul inter-
mediarilor, care ofera preturi derizorii. Un
exemplu relevant in acest sens: un kilogram
de miere de salcam pe piata poate fi vandut
cu aproximativ 100 de lei per kg, intermedia-
rii ofera doar 60 de lei. Cine munceste si cine
profita?

Sa stiti ca mi-au fost de mare ajutor instrui-
rile oferite de CEDA, pentru ca noi eram mai
avansati in cunostinte decét alti colegi de
la scoala profesionald. Predarea disciplinei
«Bazele antreprenoriatului» a fost pentru
mine o oportunitate de a invata ABC-ul ges-
tionarii unei afaceri.

Noi nu avem sefiin afacerea noastra de fami-
lie. Muncim cot la cot si deciziile importante
le luam de comun acord.

Am muncit o perioada in strdinatate, dar,
dupa ce am vazut ca pot castiga bani si acasa
gestionand o afacere in apicultura, mi-am zis
sa ma concentrez pe acest domeniu. in timp,
m-am convins cd astfel pot castiga mai multi
bani decat lucrand la Moscova. Pot spune, cu
certitudine, ca albinaritul asigura suficiente
venituri pentru a avea un trai decent acasa.
Incercdm in acest an sa dubldm sau chiar s3
triplam numarul familiilor de albine. Desi-
gur, pentru a dezvolta o afacere viabila in
apiculturd, trebuie sa fim atenti la zona in
care amplasam stupii, care este potentialul
ei melifer si specificul conditiilor climaterice.
Albinele trebuie sa fie ingrijite minutios si in
perioada de iarnd, dar si in primavara, cand
incepe sezonul de recoltare a mierii.”

intelegerea de cartel a
intermediarilor, care in-
cearca sa impuna preturi
derizorii la achizitia an-
gro a mierii.

losif Mihasiuta i-a
calcat pe urme fratelui
mai mare, initiind si el
o afacere sustinuta de
CEDA prin oferirea unui
grant si a unor cursuri de
instruire, care l-au ajutat
sd deschida afacerea.

losif Mihasiuta, antreprenor:

»La un an dupa ce Dan a absolvit Scoala Profesionala din Bubu-
ieci, am decis sa merg si eu sa studiez acolo. Cele povestite de
fratele meu si experienta de apicultor pe care a acumulat-o m-au
facut sd cred ca era o decizie buna. Am facut stagiul de practica la
acelasi agent economic, apicultorul lurie Turtureanu.

Sper sa ajungem sa ne dezvoltam afacerea siin cinci ani de zile sa
avem 300-400 de familii de albine. Mai avem o idee pe care am
vrea sa o dezvoltam: un serviciu de apiterapie. E o casa speciala,
in care persoanele sunt tratate cu intepaturi de albine. Mai tato-
nam terenul pentru a dezvolta o serie de produse cosmetice pe
baza ingredientelor apicole. Idei avem multe, ca si puteri pentru
alerealiza. Mierea ecologica este un trend de perspectiva pentru
tara noastra. Este foarte dificil, dar nu si imposibil sa producem
astfel de miere, care sa detina si un certificat de calitate.”




Fratii Mihasiuta sunt un exemplu demn de urmat,
care demonstreaza ca asocierea membrilor unei familii
intr-o activitate de antreprenoriat poate aduce rezulta-
te bune. Sunt familia harnica de albinari, care seama-
na oarecum cu comportamentul albinelor, ce stiu sa
adune strop cu strop mierea din cele mai indepdrtate
poieni.

Pe Andrei Mihasiuta, fratele cel mai mic al famili-
ei, I-am gasit la Scoala Profesionald din Bubuieci, unde
este elev din acest an. O scoald care a reusit sa-si faca un
nume in domeniul instruirilor apicole gratie investitiilor
atrase de la diversi donatori internationali, care au re-
novat si au dotat laboratorul de apiculturd.

Andrei Mihasiuta, elev al Scolii Profesionale din Bubuieci:
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losif Mihasiuta, antreprenor:

»Am venit sa studiez la aceasta scoala profesionala apicultura, pentru ca
fratii mei Daniel si losif au absolvit aceastd institutie de invatdmant si au
ramas foarte multumiti. Eu imi doresc s@ merg pe urmele fratilor mei si
sa-mi dezvolt o afacere in domeniul apiculturii. Sunt doar la inceput de
cale, dar imi place foarte mult meseria de apicultor si sper ¢d, fiind aju-
tat de fratii mei, dar si invatand bine la scoala profesionald, sa ajung un
apicultor priceput si, de ce nu, un antreprenor de succes ca si fratii mei.
Deocamdata ma pricep mai mult la degustarea mierii, o prefer pe cea de
mai si de salcdm pentru calitatile gustative deosebite. ”

,(at se poate castiga intr-o afacere
apicold? Aritmetica este una simpla:
daca avem 120 de familii de albine,
putem extrage anual 8-9 tone de mie-
re. Dacd o vindem angro intermediari-
lor, putem avea un venit lunar de circa
1000 de euro.

Noi putem deveni o fortd de temut,
care ar stavili monopolul intermedia-
rilor. Cand spun noi, ma refer la colegii
mei de la scoala profesionala, care au
fost si ei beneficiari CEDA: Vadim To-
locica, Mihail Surdu, mai sunt multi...
Impreund am putea crea o asociatie a
producatorilor de miere ca sa expor-
tdm produsele la un pret rezonabil
pentru noi, dar si pentru consumatorul
european.”
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Eugen Golubas, profesor,

specialitatea apicultura,
Scoala Profesionala din Bubuieci:

»Apicultura e o meserie de perspecti-
vd, care poate asigura surse durabile
de venit pentru a intretine familia.
Avem elevi si de 40 de ani, care au
decis sa se reprofileze si sa-si dezvolte
o afacere in apicultura. Avem o cerere
foarte mare din partea apicultorilor
amatori pentru cursuri de instruire de
scurta durata. Domeniul apicol este
foarte complex si necesita o pregatire
teoretica temeinica. Noi oferim aceste
cunostinte tuturor doritorilor.”

Artur Rusu, antreprenor:

»Eu sunt din satul Dolna, raionul Straseni, am 19 ani si am absolvit anul
trecut Scoala Profesionald din Bubuieci. Am avut noroc de niste profesori
extraordinari la specialitatea apicultura si bazele antreprenoriatului.
Am ajuns in acest domeniu dulce gratie tatalui meu, care era un apicul-
tor amator, ce detinea 15 stupi. La orele de «Bazele antreprenoriatului»
am fost indrumati sa concuram pentru finantare la CEDA. Ajutat de pro-
fesori, am elaborat un plan de afaceri pentru lansarea unui business in
domeniul apicol. Nu mi-a reusit din prima. Am fost invitat la cursurile
de instruire organizate de CEDA, am mai lucrat la planul de afaceri si, in
final, am ajuns sa beneficiez de un grant. Le multumesc foarte mult pen-
tru suport. Mi-am cumparat cu banii primiti 60 de stupi. Eu mai aveam
40, procurati anterior. Desigur, mi-as dori sa ajung sa am si 400 de stupi,
dar pentru ca acest lucru sa se intdmple, am de muncit foarte mult. Sunt
ambitios si am invatat ca daca esti perseverent, e posibil, poti reusi! A
fost necesar sa-mi castig singur banii pentru viata si am lucrat in calitate
de chelner intr-un local din Chisindu. Acum ma voi concentra doar pe do-
meniul apicol pentru a-mi vedea visul realizat.”

La aceeasi scoala profesionald I-am intalnit si pe
proaspatul absolvent Artur Rusu, unul dintre ultimii be-
neficiari ai asistentei CEDA pentru initierea unei afaceri
in domeniul apicol.

Oricat de bine ar fi dotata o scoala profesionala,
fara un corp profesoral de calitate, sansele de a oferi
studii bune sunt minime. La Scoala Profesionala din Bu-
buieci muncesc dascali dedicati, care stiu sa le altoiasca
discipolilor dragostea pentru meseria de apicultor.

Surprinzator pentru mine a fost sa constat ca la
aceasta scoald profesionala isi fac studiile nu numai
juni cdrora le mijeste mustata, ci si oameni asezati, care
au decis sa studieze apicultura.




Petru Vicolas, elev al Scolii Profesionale din Bubuieci:

»Sunt din comuna Bacioi, student in anul Il. Am decis sa vin la aceasta
scoala profesionald, desi am 40 de ani, deoarece detin o sera pentru
cresterea legumelor si am fost sfatuit sa utilizez albinele pentru poleni-
zare. Asa am ajuns sa fiu pasionat de apicultura si sa incerc sa-mi dezvolt
o afacere in domeniu. Sunt foarte multumit cd am luat aceasta decizie si
sper sa ajung un apicultor-antreprenor.”

,Bazele antreprenoriatului” este o disciplina foarte
apreciata de catre elevii apicultori, viitori antreprenori
in acest domeniu.

Suportul metodic acordat de catre CEDA este unul
absolut necesar pentru a le oferi tinerilor elevi din
scolile profesionale, centrele de excelenta sau colegii o
sansa de a se regasi pe piata locald a muncii, in calitate
de angajati, autoangajati sau chiar angajatori.

Veronica Ungureanu, director adjunct pentru instruire si educatie,

Scoala Profesionala din Bubuieci:

JElevilor le place foarte mult disciplina «<Bazele antreprenoriatului», im-
plementata cu sprijinul CEDA. Centrul pentru Educatie Antreprenoriala si
Asistenta in Afaceri ne-a ajutat foarte mult elaborand o serie de mate-
riale didactice si de suport pentru profesorii ce predau aceasta discipli-
na: ghid pentru profesori, proiecte didactice etc. Am fost sustinuti si in
formarea cadrelor didactice. Mi se pare ca este un parteneriat fructuos,
de care beneficiaza in ultima instanta elevii nostri, viitorii antreprenori
sau angajati. Avem o serie de absolventi care au fost ajutati de CEDA nu
numai cu granturi pentru initierea unei afaceri, ci si cu instruiri supli-
mentare pentru scrierea unor planuri de afaceri viabile. impreund vom
putea oferi o sansa elevilor sa se regaseasca pe piata locald a muncii in
detrimentul optiunii de emigrare.”
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Victoria Avtodov, profesoara,
specialitatea

,Bazele antreprenoriatului”,
Scoala Profesionala din Bubuieci:

,in urma observatiilor ficute la orele
de «Bazele antreprenoriatului» pot sa
va spun cd, lainceput, elevii sunt nein-
crezatori in propriile aptitudini antre-
prenoriale. n timp, reusim si-i ajutim
sa depdseascd aceasta etapa a ezitari-
lor si sa adopte o serie de abilitati
indispensabile in crearea unei afaceri
sau pentru angajarea in cdimpul mun-
cii. Ne mandrim cu elevii nostri, care
au ajuns sa fie beneficiari CEDA si au
dezvoltat afaceri de succes, in special
pe filiera apicola. Le zic permanent
elevilor ca antreprenoriatul este o
stiinta, dar si o artd, o simbioza care
nu are o formula exacta a proportiilor,
dar care este deosebit de importanta
pentru a reusi.”
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Apicultura ca o provocare...

Dimitrie Croitor, UTAG, satul Tomai, are doar 21 de
ani. A facut o scoald profesionald, unde a invatat de
mecanic auto. A sustinut si bacalaureatul, dar inca nu
a luat o decizie la ce facultate s mearga. Intre timp, s-a
angajat in calitate de asistent la un operator de telefo-
nie mobild din regiune si a facut o serie de cursuri in
domeniul microelectronicii.

Dimitrie Croitor este un tandr ambitios, dar care
mai e in cdutarea propriei vocatii, zici ca e epigonul
marelui romantic: ,...Tu asazd-te deoparte,/ Regdsindu-te
pe tine...". Probabil, o va regasi in ocupatia preferata a
rudelor sale - apicultura. E la o varsta cand are toata
viata in fata si-si poate permite luxul de a gresi side a o
lua de la capat. Intuitia-mi spune insa ca nu va renunta
la albinarit, chiar daca va alege sa faca si altd meserie.

,De meserie sunt mecanic auto si
atunci cand am ajuns sa particip la
instruirile organizate de CEDA, am
cugetat indelung ce domeniu as pre-
fera pentru a-mi deschide o afacere
proprie. Am luat o decizie in favoarea
apiculturii, pentru ca parintii mei erau
albinari amatori, un mos de-al meu
este si el apicultor. Pentru ca am niste
probleme de sanatate, am constatat
¢d atunci cand sunt intepat de albine,
ma simt mai bine si ligamentele nu ma
supara asa de mult.”




Probabil, tineri ca Dimitrie, omul care-si cautd inca
vocatia, sunt multi. Important este sa li se ofere opor-
tunitatea de a se regasi acasa, pentru cd, in aceste
circumstante, optiunea de a pleca la munca peste ho-
tare le pare junilor cea mai potrivita.

Am discutat indelung cu Dimitrie Croitor si aveam
senzatia ca-I cunosc deja de foarte mult timp, de ani
de zile. Nu stiu de ce, tind sd cred ca daca acesti tineri
pasionati de apicultura ar crea o asociatie, ar putea
schimba multe lucruri in bine nu numai in propria lor
viata, afacere, ci si in comunitatile lor. Oportunitati de
finantare exista, ei pot obtine granturi si ca urmare a
crearii unor cooperative de intreprinzétori agricoli. O
intrebare la care mai astept un raspuns. Accepti provo-
carea, Dimitrie?
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Dimitrie Croitor:

,Dupa ce tatal meu a suferit un acci-
dent, a trebuit sa fiu eu cel care avea
grija de albine. Tn asa fel, am deprins
mai multe abilitati necesare pe care
trebuie sa le posede un adevarat api-
cultor. Scriind planul pe care urma sa-I
depun la concursul organizat de CEDA,
m-am gandit mult la oportunitatile
de a investi in utilaje de ambalare si
procesare a mierii si a altor produse.
Utilajele insa sunt prea scumpe si am
preferat sa ma axez pe extinderea nu-
marului de familii de albine din prisa-
ca tatalui meu, in care mai erau doar
10 familii de albine.”

Dimitrie Croitor:

,Noile familii de albine le-am cum-
parat din grantul oferit de CEDA de la
un apicultor din raionul Straseni, care
detine pe moment 1000 de familii
de albine si o sectie de producere a
stupilor ecologici. El m-a inspirat la
fel de mult ca si angajatii CEDA care,
in cadrul instruirilor oferite, mi-au
schimbat nu numai viziunea, ci si viata
propriu-zisa. Am devenit mai sigur de
propriile capacitati de a administra
o afacere. Intentionez sa adun totusi
bani pentru procurarea unor utilaje de
procesare si ambalare a produselor
melifere. Costul acestora se ridica la
20 de mii de euro, plus 3 mii de euro
pentru transport, asamblare si cali-
brare. Nu stiu de ce, dar sunt sigur ca
voi reusi sa-mi vad visul implinit.”




Elena Damaschin, antreprenoare:

»Sotul meu a mostenit pasiunea pen-
tru albinarit de la 0 matusa a sa. Dupa
10 ani lucrati in strainatate, am decis
sd revenim acasa. Am avut mare noroc
sa fiu invitata la cursurile organizate
de CEDA la Soroca. Pentru mine aceste
instruiri au fost foarte utile, pentru
ca am invatat multe lucruri necesare.
Am inceput de la cele mai elementare
lucruri: cum sa-ti deschizi un SRL, care
sunt notiunile de baza in contabilitate
si am ajuns sa ne descurcam in intorto-
cheatele domenii ale managementu-
lui si marketingului. Cu suportul CEDA,
am putut procura 25 de stupi verticali
si 60 de colectoare de polen, care ne
sunt foarte folositoare. Este singurul
proiect la care am participat si suntem
foarte multumiti. Ne-am dori foarte
mult sa extindem afacerea si sa avem
300-400 de stupi. Mierea pe care am
obtinut-o anul trecut a fost comerciali-
zata prietenilor, rudelor, cunostintelor
din oras, care, la randul lor, 0 expediau
rudelor care lucreaza in strainatate. Am
vandut kilogramul de miere cu70-80 de
lei. Daca nu am fi avut vanzari directe,
ar fi trebuit sa vindem mierea inter-
mediarilor la preturi derizorii.”
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Lumi paralele

Cand ajungi la prisaca familiei Damaschin din
Rublenita, Soroca, ai senzatia ca intri intr-o lume para-
lela. Zgomotul si valtoarea orasului cu umbrele lui gra-
bite, amalgamul de masini claxonand, pungi de plastic
si praf ce, deopotriva cu gazele de esapament, iti ingre-
uneaza respiratia raman undeva departe. La poalele
padurii, zambesc stinghere primele flori de primavara,
ce parca le-ar face sagalnic din ochi albinelor pentru
a le ademeni cu albastrimea lor pe potriva cerului
inalt. Inteleg ca intr-un asemenea cadru natural a scris
Lucian Blaga: Atata liniste-i in jur de-mi pare cd aud cum
se izbesc de geamuri razele de lund.

Elena si lulian Damaschin sunt oarecum obisnuiti
cu aceasta tihnd ancestrala. Le pare un lucru firesc si
prefera sa se concentreze pe lucruri mai prozaice, mai




pamantesti. Apicultura este vazuta de familia Damas-
chin ca o alternativa plecarii la munca peste hotare.

lulian Damaschin este responsabil de buna
desfasurare a procesului tehnologic si ingrijeste albi-
nele asa cum stie el mai bine.

As firdmas acolo, la prisaca familiei Damaschin. Nu
stiu cum, aceasta liniste ancestrala te vrajeste, te imo-
bilizeaza pret de cateva clipe si te face sd te gandesti
ca ar fi frumos sa te faci padurar ori apicultor pentru a
rdmane sa savurezi tihna acestei lumi paralele. Admi-
rand familia Damaschin: Elena, lulian si fiul lor Nicolae,
trebaluind prin prisacd, cu drag de ei ma gandesc ca
sunt fericiti, pentru ca si-au gasit un rost acasa. Nicolae
urmeaza sa mearga la scoald in acest an. Ce frumos e
sd ai parintii acasa! Ce bine e sa vezi in sat familii tinere
care fac aceasta palma de pamant mai frumoasa si du-
reros de dulce.
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lulian Damaschin, antreprenor:

~Am procurat albine de rasa Carpati-
ng, care se preteaza cel mai bine pen-
tru zona noastra climaterica. Am ince-
put cu 60 de stupi de albine pentru a
vedea care ar fi profiturile. Anul trecut
am extras pentru prima data miere. Cu
300-400 de familii de albine am putea
sa ne asiguram suficienti bani pentru
a trdi acasd fard sa mergem la munca
in Federatia Rusa.

Am optat din start pentru stupii de
tip vertical, pentru ca mi se pare ca
au o serie de avantaje: poti obtine o
cantitate mai mare de miere si de o
calitate mai buna. Reziduurile sunt
depozitate la baza stupilor si in asa fel
putem obtine miere mai curata si mai
putin afectata de impuritati chimice.
Este mult mai usor sa lucrezi cu stupii
verticali decat cu cei orizontali. Acest
lucru inseamna ca putem deservi mai
multi stupi intr-o perioada de timp
mai mica. Acest lucru ne eficientizea-
zd afacerea.”
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Pasarile tineretii noastre

Alexandru Belinschii, din satul Verejeni, raionul
Telenesti, a initiat o afacere in domeniul confectionarii
obiectelor artistice din fier forjat inainte de anul 2010.
In 2012, a devenit castigator al concursului planurilor de
afaceri organizat atunci in cadrul proiectului MEEETA. La
acel moment confectiona porti, scari, usi si alte obiecte
din fier forjat.

Fiind o fire artistica, Alexandru s-a regasit totusi
si in dimensiunea antreprenoriald. Nu poti trai doar
din artd, mai sunt necesare si strategii de promovare,
planificari de vanzari, procurari de materie prima etc.,
pentru a castiga un ban din care sa-ti intretii familia.
Obiectele din fier forjat, care prin definitie sunt unice,
sunt din ce in ce mai cdutate de clientii care nu mai vor
sa procure obiecte confectionate industrial si produse

,Cu suportul MEEETA, mi-am procurat
un compresor, doud slefuitoare un-
ghiulare, unul mare si unul mai mic,
un aparat de sudura si un perforator.
Eram la momentul in care imi extin-
deam afacerea si aveam mare nevoie
de aceste scule. De obicei, instrumen-
tele utilizate in meseria mea sunt
foarte scumpe. Eu sunt de meserie
pictor-monumentalist si trebuie sa va
spun ca ma regasesc in aceasta activi-
tate de confectionare a obiectelor din
metal forjat.”




undeva in China. Lucrurile cu ,personalitate” sunt la
mare cautare.

Prelucrarea metalului prin sudura, forjare la rece
sau la cald a fost, este si va fi, probabil, un domeniu de
activitate profitabil. Tinerii care studiaza aceasta me-
serie la scolile profesionale au perspective deosebit de
bune de a se angaja sau de a-si deschide o afacere in
acest domeniu.

Antreprenorul Alexandru Belinschii tine foar-
te mult sa transmita abilitatile sale noii generatii de
mesteri in domeniul prelucrdrii forjate a fierului. Un
prim discipol al lui este fratele cel mai mic. Sunt cinci
frati Belinschii. Alexandru Belinschii ar putea prelua
cativa elevi de la o institutie de invatamant pentru a-i
instrui in cadrul formulei invatamantului dual. Ar fi o
solutie pentru perpetuarea traditiilor seculare ale po-
porului nostru in domeniul prelucrarii fierului.
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»Mai nou, prefer sa fac lucrari mai mici
in detrimentul celor mai voluminoase,
sa-i spunem asa. De exemplu, aceste
pasari forjate din metal inoxidabil zic
¢d sunt pasarile tineretii noastre. Ur-
meaza a fi un element constituent al
unei lucrari mai de amploare, la care
lucrez pe moment. Am descoperit pla-
cerea de a remodela lucruri obishuite
si inutile la prima vedere, de multe
ori aruncate de proprietari. Ma refer
la furculite, linguri si alte obiecte din
metal inoxidabil.”

»Desi am mai fost sporadic si prin stra-
inatate, am preferat, de fiecare data,
sd ma intorc acasa. Am decis sa extind
atelierul, acum este de patru ori mai
mare decat cel initial. Mi-am cumpa-
rat mai multe utilaje performante si
imi dezvolt afacerea. Comparativ cu
ce am vazut in fierariile din Israel, va
spun cd si noi putem produce obiecte
de o valoare artistica extraordinara.
Eu, fiind membru al Uniunii Mesterilor
Populari din Republica Moldova, tin
foarte mult la originalitatea si valoa-
rea artistica a obiectelor pe care le
confectionez. Am activat ca restau-
rator in cadrul unui proiect initiat de
Institutul Cultural Roman la un conac
boieresc din Romania si trebuie sa va
spun ¢a nu m-am descurcat mai rau
decét colegii mei.”
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Adrian Dumitras, antreprenor:

,De mic copil mi-a placut aceasta acti-
vitate si am stiut cd voi dezvolta si eu
o afacere in domeniul zootehnic. Tatal
meu este cel care m-a inspirat. Sur-
prinzator pentru multi, dar sa stiti ca
mie chiar imi place sd gestionez aceas-
td ferma de vaci, ce produc suficient
lapte pentru a ne putea intretine fami-
lia. Spun familia, pentru ca m-am ca-
satorit recent. Pentru mine sustinerea
CEDA a fost ca o gura de aer, pentru ca
aveam mare nevoie de o stropitoare si
de o grebla mecanizatd, pe care sa le
utilizez la recoltarea furajelor pentru
vaci. in domeniul zootehnicinvestitiile
sunt foarte mari, sunt mari si cheltu-
ielile. Pentru a suplini lipsa fortei de
munca incerc sa automatizez pe cat se
poate procesul tehnologic.”

Adrian Dumitras:

»Consider ca nu numai eu, toti tinerii
de la noi, muncind, isi pot realiza vi-
surile. Nu este usor, dar e posibil. Am
aceasta experienta si o spun cu mana
pe inima. Eu sunt la etapa de certifica-
re a fermei in calitate de ferma ecolo-
gicd. Este un obiectiv al meu, pe care
tin sa-l ating neaparat. E si normal
cd studiez oportunitatile de a investi
intr-o sectie de procesare a laptelui si
a carnii, aici vad plusvaloarea afacerii.
Mai e mult de muncit si nu mi-e frica
s muncesc. Pe piata locald, ca un eco-
nomist, va spun ca se resimte o lipsa
acutd a carnii de bovina de calitate.
Consumatorii de lactate vor si ei un
produs ecologic, cu un gust de altada-
ta. Daca exista cererea, noi, tinerii an-
treprenori, putem sa venim cu oferta.”

Ferma de vaci off-line

Probabilitatea de a cunoaste un tanar de 24 de
ani in mediul on-line este mult mai mare decat in off-
line. Am fost surprins sa-1 cunosc pe Adrian Dumitras
la ferma de vaci situata in vecinatatea orasului Soroca.
Este o afacere de familie, pe care o gestioneaza tanarul
antreprenor, student la masterat la Academia de Studii
Economice din Chisindu.

Adrian Dumitras este un antreprenor cu experienta.
Prefera sa nu dea numarul de vaci pe care le ingrijeste
si cantitatea de lapte pe care il livreaza o data la doua
zile catre un procesator local. E un secret comercial pe
care-l respectam pentru ca, in off-line-ul nostru econo-
mic, nu e ca in mediul virtual al bitcoinilor. Procesatorul
de lapte le-a oferit in concesiune un tanc de racire si
pastrare a laptelui, astfel incat produsul preluat spre




procesare sa fie de o calitate impecabila. Mai nou, an-
treprenorul a initiat si cresterea viteilor pentru carne.
Prefera sa reinvesteascd profiturile pentru a dezvolta
afacerea.

Adrian a lucrat o perioada in strainatate, dar a decis
sd revind si sa investeasca acasa, unde-i este familia si
rudele apropiate. Ar fi fost mult mai dificil sa se afirme
printre strdini. Aflu surprins ca inainte de facultate, a
facut si Colegiul Tehnic Agricol din Soroca. Putem spu-
ne ca este specialist cu certificat si in domeniul agricol.
Se descurca in a conduce toate utilajele agricole si cele
care automatizeaza munca in ferma.

Adrian Dumitras, un tandr de 24 de ani, vorbeste
ca o persoana cu experientd de o viata. Nu pot decat
sd-i dau dreptate si sa ma bucur cd mai avem astfel de
tineri ambitiosi, pe care-i putem cunoaste off-line aici,
acasa!
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,Le recomand tinerilor sa studieze la
un colegiu, o scoald profesionala pen-
tru a-si descoperi adevdrata vocatie.
Eu asa am facut si nu regret, pentru ca
studiile de la Colegiul Tehnic Agricol
mi-au fost si-mi sunt de folos in acti-
vitatea mea de antreprenor. Apreciez
faptul ca s-a introdus noua disciplina
«Bazele antreprenoriatului». Este una
foarte necesara tinerilor care se pre-
gatesc sa intre in cdmpul muncii. Nu
este important daca sunt angajati sau
antreprenori, e important sa posede
cunostintele necesare si sa se rega-
seasca in domeniul pe care-l profe-
seaza. Eu consider ca statul ar trebui
sa ajute mai mult tinerii, chiar va rog
sd transmiteti acest mesaj. Daca ar
exista mai multe programe de suport
casi cele oferite de CEDA, am avea mai
multi tineri acasa, am avea mai multe
locuri de munca si, implicit, mai putini
copii nefericiti, care copilaresc doar cu
bunicii sau alte rude. Va rog, motivati-i
pe tineri, ajutati-i si o sa vedeti ca nu
veti regreta, ei vor ramane acasa.”
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,in Telenesti, avem o scoala profesi-
onala, unde este studiat domeniul
confectiilor, potentiale brate de mun-
ca, croitorese, teoretic, aveam. Desi-
gur, cand am facut primele angajari,
a trebuit sa instruim absolventele
scolii profesionale, pentru a putea
utiliza masinile de cusut moderne
pe care le detineam. Pastrez si acum
planul de afaceri pe care I-am depus
pentru concursul din cadrul proiectu-
lui MEEETA, deoarece am muncit mult
la el si mi-am dorit mult sa obtinem
grantul pentru procurarea utilajelor.
Am achizitionat o masina de cusut ul-
traperformanta, dotata cu functia de
taiere automata a atei. Este o masina
care ne permite sa crestem calitatea
produsului finit, dar sa si executdam
comanda mai rapid. De exemplu, coa-
serea unui buzunar cu aceasta masina
ne ia doar 15 minute, in comparatie
cu 30-35 de minute necesare pentru
aceeasi operatie executata la o masina
de generatie mai veche.”

In lures de carnaval

Angela Chihai a deschis un prim atelier de croi-
torie in orasul Telenesti incd in 2017. De meserie este
tehnolog in industria usoara. A lucrat la inceputuri
pentru o intreprindere italiand, care confectiona hai-
ne in sistem lohn. Decizia de a deschide atelierul de
croitorie a fost una fireasca. Nu a facut un studiu de
piata pentru a vedea care ar fi perspectivele afacerii,
dar, intuitiv, a dedus ca lipsa concurentei era un atu
pentru un start-up.

Angela Chihai a debutat in afaceri cu un mic atelier
de confectii, in care avea o singurd angajata. Dupa o
jumétate de an, a mai angajat o croitoreasa. li era foarte
greu, pentru ca platea chirie si nu era prea cunoscuta
in localitate. Mai tarziu, a decis sa procure si 0 masina




de brodat, pentru ca aveau mai multe solicitdri pen-
tru lucrdri de acest fel. Pe piata din Telenesti, exista o
cerere mare pentru costumele de carnaval si nimeni
nu producea asa ceva. A fost pentru antreprenoare o
oportunitate pe care a stiut sa o valorifice.

Tn acel moment, a decis ca ar fi bine s3 ofere si servi-
cii de curdtare chimica a hainelor. Sotul Angelei Chihai a
venit cu ideea de a deschide si o mica sectie de curatare
a pernelor. Au procurat o masina specializata si au
initiat si acest gen de activitate. Au suficienti clienti,
pentru ca locatia atelierului este una foarte buna, chiar
in cladirea autogarii din Telenesti, langa piatd, unde vin
foarte multi oameni din localitatile invecinate.

Angela Chihai este antreprenoare de 11 ani. Stie
exact si ziua in care a debutat in afaceri, pentru cd tot
atunci a nascut si primul copil, Cezar: 24 martie. Pentru

W lpan
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Angela Chihai:

»,Cu masina de brodat am inceput sa
confectionez costume de carnaval.
Primele trei rochite pentru fetite de
gradinitd le-am facut din rochia mea
de mireasa. Am facut si cateva costu-
me nationale. Erau la mare cautare si
costumele pentru matinee, cum ar fi
cele deiepuras, vulpe, veverita etc. Am
inceput sa le siinchiriem, nu doar sa le
comercializam. Ca urmare a acestor
comenzi, am mai inchiriat o camera in
vechiul nostru sediu, ce se afla in cla-
direa autogarii. Aveam o cerere mare,
in special, de revelion, de 8 Martie si
toamna. La un an si jumatate, a venit
si o cerere pentru o rochie de mireasa.
Asa am inceput sa coasem si rochii de
mireasa.”

Angela Chihai:

»Pentru a ne extinde afacerea, am de-
cis sa construim un atelier si un maga-
zin chiar in incinta pietei din Telenesti.
Cum vedeti, am reusit sa facem si acest
lucru. Acum, spatiul generos al maga-
zinului permite o buna prezentare
a rochiilor de mireasa si, implicit, a
celorlalte confectii. Avem deja sapte
angajati care, din cate inteleg eu, sunt
multumiti de salariul pe care- ridica.
Eu tin foarte mult la angajatele mele
siincercsa le ajut in toate. Nu-mi place
fluctuatia cadrelor, pentru cd tin la ca-
litatea produselor noastre.”
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-

o ea aceasta activitate este ca un iures de carnaval, care
Angela Chihai: . . PR s s ik
te ia pe neprins de veste in valtoarea lui fara a-ti lasa ra-
Vreau ca oamenii plecati la munci in gazul sa te dumiresti. Au trecut 11 ani ca o clipa. Acum
straindtate si se intoarci acass. Inasa antreprenoarea fisi face alte planuri si nu oboseste sa

fel, am avea mai multi clienti si s-ar Viseze.
revigora si economia. Ma doare foarte
mult ca in fiecare zi aud ca oamenii
pleaca, pleaca... Mi-i frica sa nu ajun-
gem si noi sa incuiem usa si sa plecam.
Vrem sa muncim acasa si le sugerez si
tinerilor sa fie mai increzatori in pro-
priile forte si sa nu le fie frica sa riste
rational. Cel mai important lucru e sa
fie dedicati afacerii pe care o initiaza.
Le doresc debutantilor, noilor benefi-
ciari CEDA, sa persevereze, pentru ca,
dacd am reusit noi in afaceri, o pot face
sieil”




Spalatorie auto ecologica

lon Vendereu a decis sa se lanseze in tumultuoa-
sa lume a afacerilor in 2013, cand avea 23 de ani, prin
deschiderea unei spadlatorii auto. Fiind ecolog de me-
serie, s-a gandit cum sd aplice cunostintele acumulate
in acest domeniu de activitate, afectand cat mai putin
mediul ambiant. Experienta gestionarii unui astfel de
business o avea, tatal lui a administrat o spaldtorie auto
pentru camioane.

Pe moment, spdlatoria auto gestionata de lon
Vendereu pune la dispozitia clientilor trei posturi de
spdlare si curatare a habitaclului automobilelor, dar
si 0 vulcanizare ultramoderna, dotatd conform celor
mai bune standarde de calitate. A creat sapte locuri de
munca n aceastd perioadd de activitate. Salariile sunt
acceptabile pentru piata muncii din municipiul Balti.
Antreprenorul are circa 200-300 de clienti lunar, numa-
rul masinilor spdlate, cum e si firesc, este variabil de la
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~Pentru aplicarea ideii de spalato-
rie auto ecologicd aveam nevoie de
un aparat special, dotat cu un jet de
aburi pentru curatarea habitaclului
automobilelor. Avantajul ecologic al
acestuia este ca nu necesita utilizarea
unor compusi chimici agresivi, care,
odata ajunsi in mediul ambiant, pot
cauza prejudicii grave. CEDA, in cadrul
proiectului MEEETA, a fost dispus sa-mi
acorde un grant pentru acest utilaj si
le sunt foarte recunoscator ca au avut
incredere in capacitatile mele de a
implementa aceasta tehnologie prie-
tenoasa mediului.”
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un anotimp la altul. Pretul pentru serviciile de spalare a
automobilului pe interior si exterior porneste de la 90
de lei. In functie de marimea automobilului, creste si
pretul serviciului.

Trebuie sa recunoastem ca preturile fixate de an-
treprenor sunt mai mult decat rezonabile. De exemplu,
la Chisindu, preturile pentru prestarea serviciului de
spalare a automobilului pe interior si exterior pornesc
de la 120 de lei. La Balti, in spalatoria auto gestionata
de lon Vendereu, acelasi serviciu costa doar 90 de lei.
Nu am putut sa nu profit de aceastd discrepanta favo-
rabila de preturi si mi-am spalat si eu autovehiculul.
Trebuie sa recunosc ca am rdmas multumit de calita-
tea serviciului prestat. Mare pacat ca nu am avut timp
si pentru o curatare ecologica a habitaclului, poate cu
alta ocazie, caci noroi mai avem destul pe drumurile
noastre.

+Nu pot spune ca spalatoria auto este o
idee inedita de business. Pentru mine
este important faptul ca aceasta afa-
cere imi confera siguranta financiara
sinua trebuit sa plecla munca undeva
in strinatate. Nu poti spera ca o astfel
de activitate te va face milionar, insa,
cu investitii cumpatate, poti obtine
profituri destul de bune. Desigur, mi-as
dori ca noi, tinerii, sa fim sustinuti de
mai multe programe de suport ca sa ne
putem dezvolta afacerile si sa cream
noi locuri de munca.”
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Dulce de Colibasi

Ana Cucu, din satul Colibasi, raionul Cahul, este 77
absolventa a Academiei de Studii Economice din
Chisindu, specialitatea contabilitate. Pasiunea ei din-
totdeauna insd au fost dulciurile.

Antreprenoarea a profitat din plin de locatia buna
a afacerii. La 200 de metri se afld scoala, gradinita si ca-
teva centre comerciale. In timp, au reusit sa cucereasca
toata zona dintre Cahul si Giurgiulesti, pentru ca trase-
ul national trece chiar prin preajma intreprinderii.

Mare pdcat ca nu ati gustat din dulciurile produse
la ,Casa Dulce Colibasi”. Vd recomand insistent sa nu
ezitati sa opriti la Colibasi, daca mergeti pe traseul Ca-
hul — Giurgiulesti. Va asigur ca nu o sa regretati. Desi
nu sunt un mare amator de dulciuri, am fost surprins
de gustul si calitatea prajiturilor facute de mana Anei
Cucu.

Ana Cucu, antreprenoare:

+Dintotdeauna mi-a placut sa-mi alint
familia cu tot felul de bunatati dulci:
torturi, prdjituri etc. Le faceam doar
din ingrediente naturale. 0 intampla-
re fericitd din anul 2012 a fost sa fiu
invitatd la niste cursuri de instruire
organizate de echipa CEDA, in cadrul
proiectului MEEETA. Acolo, am reali-
zat ca pasiunea mea ar putea deveni
o afacere. incepusem deja sa coc dul-
ciuri pentru rudele din localitate si ei
le apreciau foarte mult. Cu suportul
de la CEDA mi-am cumparat cateva us-
tensile necesare pentru o activitate de
patiser. Am evoluat de la mic la mare.
Acum, desigur, avem dotdri mai profe-
sioniste, am reusit sa ne procuram un
mixer industrial, cuptoare, frigidere
etc. Am inceput sa coacem si produse
de panificatie.”
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»Specializarea noastra sunt torturile
de autor cu un decor exclusivist. Ingre-
dientele pe care le utilizam sunt doar
naturale. Chiar daca am face mari eco-
nomii la producere, nu utilizam aditivi
artificiali. Clientii nostri apreciaza acest
lucru. Am pe moment doi angajati, dar
ma ajuta si copiii, si sotul. Sotul meu
este responsabil de livrérile pe care le Recent, antreprenoarea a beneficiat de suportul
facem in zona Cahul - Giurgiulesti, iar - unui proiect transfrontalier, care i-a permis sa extinda
fiica mea, Veronica, fiind o fire mai  yolumul produselor procesate. Considera ca exista su-
artisticd, ma ajuta cu designul pra-  ficiente oportunitati de dezvoltare a unei afaceri si aici,
Jiturilor si torturilor. Fiecare tort pe 3¢5, in satul Colibasi, o localitate cu oameni harnici,
care il facem este diferit de cele pre- o ch0dari, care parcd au in sange spiritul antrepre-

CEd,ente' E,xe,“ftam practic orice idee 1, ) pe langa ritmurile celebrei hore de la Colibasi.
a clientului si, in acest fel, le facem pe

plac si-i surprindem chiar cu produse
originale.”

#Trebuie sa recunosc ca cea mai mare
problema pentru mine, ca antrepre-
noare, a fost lipsa cadrelor calificate
in domeniul patiseriei. Instruirea an-
gajatelor am facut-o eu. Consider ca
scolile profesionale ar trebui sa aplece
urechea la nevoile reale ale sectorului,
astfel incat sa-i invete pe elevi exact
tehnologiile pe care le utilizam noi.”
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Chela potrivita

Vitalie Birliga a gasit cheia potrivita pentru des-
chiderea unei afaceri in localitatea sa natald, Glodeni,
in anul 2012. Desi facuse Facultatea de Drept, a simtit
o chemare mai mare pentru domeniul antreprenorial,
in special, pentru marketing. Tocmai din motivul ca
in Glodeni nu exista un atelier pentru confectionarea
cheilor, si-a zis ca ar fi o oportunitate de a investi. Cu
ceva bani pe care-i avea adunati la chimir a decis sa
deschida atelierul, doar ca mai avea nevoie de cateva
strunguri de confectionare a cheilor, destul de costisi-
toare.

Dupa ce s-a casatorit, Vitalie si-a zis ca ar fi ca-
zul sa extinda afacerea pentru a avea suficienti bani
ca sa intretinad familia extinsa. O idee potrivita a fost
confectionarea si comercializarea jaluzelelor.

Jnvestitiile initiale in aceasta afacere
erau destul de mari pentru mine. Pen-
tru doud strunguri de confectionare
a cheilor orizontale si verticale a tre-
buit sa scot din buzunar 3000 de euro.
Pretul materiei prime, adica a cheilor
brute, s-a ridicat la 500 de euro. Toc-
mai din acest motiv, suportul sub for-
ma de grant, acordat prin intermediul
proiectului MEEETA, implementat de
CEDA, a fost unul potrivit. Eu zic ca
a fost ca si uleiul pe care-l utilizam
atunci cand facem duplicatul unei
chei. Scolarizarea oferita m-a facut
sd depdsesc anumite frici ce tineau de
evidenta contabila si de alte aspecte
importante pentru gestionarea unei
afaceri legale, care presupune achita-
rea tuturor taxelor si impozitelor.”
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Vitalie Birliga:

~Am observat ca exista pe piata locala
o cerere foarte mare pentru jaluzele.
in urma unei analize, am constatat
ca am fi avut un singur concurent pe
acest segment. Am decis sa procuram
utilajele necesare confectionarii jalu-
zelelor. Dupa cum vedeti, am deschis
si un mic magazin, unde ne vindem
produsele. Fiind o afacere de familie,
angajatii suntem noi. Eu ma ocup de
partea de marketing, tatal meu este
lacatus si confectioneaza chei, sotia
si mama ei sunt cele care lucreaza la
utilajele de confectionare a lamele-
lor pentru jaluzele. In plin sezon, mai
angajam cativa montori, care sunt
cei ce instaleaza jaluzelele la solici-
tarea clientilor. Oferim preturi bune
si suntem foarte atenti la solicitarile
clientilor pentru a-i fideliza si pentru
a ne extinde baza de clienti. Veniturile
noastre, pot sa spun, sunt suficiente
pentru a duce un trai decent si pentru
a investi in dezvoltarea afacerilor. Fi-
ind o activitate sezoniera, atat la chei,
cat si la jaluzele, incercam sa fim mai
cumpatati in cheltuieli in favoarea
unor investitii.”

Vitalie Birliga:

»Am preferat sa ma descurc de unul singur in acest domeniu complicat
al confectionarii cipurilor de la cheile pentru automobile. Am studiat
indelung subiectul din sursele accesibile pe internet. In ultimé instant3,
m-am descurcat. Am asteptari mari de la acest gen de activitate.”

O noud oportunitate identificata de Vitalie este
confectionarea cheilor si cipurilor pentru automobile.
Reproducerea unei chei cu cip pentru automobil costa
cam 700 de lei. Cerere exista in localitate, pentru ca mai
multi automobilisti preferd sd aibd doud chei in even-
tualitatea pierderii sau utilizarii automobilului de catre
doi membri ai familiei.

Intre timp, in familia Birliga au aparut trei copii:
Artur acum are sase ani si gemenele, doar opt luni. An-
treprenorul este multumit ca a reusit sa-si gaseasca un
rost acasa. Eu zic ca e un lucru mare!




O afacere care arata bine

Ecaterina Bucataru din satul Hiliuti, raionul Falesti,
era angajata in calitate de maistru frizer la Scoala Profe-
sionald nr. 3 din Balti in momentul in care a fost invitata
la o sesiune de instruiri organizate in cadrul proiectului
MEEETA. A frecventat cursul de instruire, care a ajutat-o
sa scrie planul de afaceri pentru deschiderea unei frize-
rii in localitatea natala. A inchiriat un spatiu comercial
de la priméria locala si a deschis propria afacere.

Antreprenoarea a deschis in acelasi spatiu comer-
cial si un mic magazin, unde vinde produse cosmetice
si de uz casnic. Astfel, consatenele nu fac un ditamai
drumul pana la Balti ca sa-si procure o vopsea de pdr
sau alte lucruri necesare pentru a se face frumoase sau
a-si deretica casa.
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Ecaterina Bucataru, antreprenoare:

~Pentru mine deschiderea afacerii a
fost foarte usoard, asa a fost sa fie,
probabil. Am inchiriat spatiul pentru
frizerie. Cu banii obtinuti sub forma
de grant de la CEDA mi-am cumparat
mobilierul necesar. Banii pe care-i
aveam i-am investit in alte echipa-
mente necesare. Castig suficient ca sa
duc un trai decent. Eu cred ca noi ar fi
trebuit sa ne numaram banii la sfarsit
de an, nu in fiecare lund. Spun acest
lucru pentru ca un om care pleaca sa
munceasca in straindtate nu castiga
mai mult decat mine. El lucreaza trei
luni si revine acasa, unde risipeste ba-
nii. Eu, muncind tot anul acasa, castig
suficient pentru a ma intretine.”
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sLucrez de una singurd, nu am an-
gajate. Inchiriez un spatiu de munca
pentru manichiurista si mai invit, la
solicitarea clientelor, o machieuza.
Aceasta vine, de obicei, cand clientele
mele au un eveniment special, 0 nun-
td, o cumetrie, o zi de nastere. Nu am
preferinte pentru coafura pe care o fac
femeilor sau frizura pentru barbati.
imi place foarte mult meseria mea si
ma bucur ca le pot oferi consatenilor
acest serviciu. Daca nu deschideam fri-
zeriain sat, ei trebuiau sa mearga sa se
tunda tocmai la Balti, la peste 15 km.”

Ca frizer, Ecaterina activeaza in baza patentei de
intreprinzdtor. Este o forma organizatorico-juridica
foarte simpla, care permite deschiderea unor afaceri
similare in toate localitdtile rurale. Desi pare o afacere
minusculd la prima vedere, se pot castiga bani suficienti
pentru un trai decent. Ecaterina Bucdtaru a avansat in
ale afacerilor, deoarece a trebuit sa-si deschida si un
SRL pentru a putea desfasura legal activitatea de co-
mercializare a produselor cosmetice. Nu intentioneaza
sa faca schimbari radicale in viata ei. Despre plecarea
la munca in strainatate nici nu vrea sa auda, pentru ca
are ferma convingere ca oamenii isi pot gasi un rost si
n satul lor. Important e sa doreasca cu adevarat.
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Un antreprenor inventator Sl =i

Alexandru Pusca din Comrat m-a intdampinat, ca si
acum sase ani, cu deschidere si caldura. E ca si cum ar
trdi in altd lume, intr-o dimensiune paraleld. L-am intre-
bat dacd s-a insurat. Bunica lui il tot cicdlea cu intrebari
despre cdsdtorie inca atunci cand initia afacerea.

A reusit, In ultimii ani, sa diversifice serviciile de
reparatie pe care le presteaza in atelierul sau. Acum nu
mai repara doar telefoane celulare si fixe. A insusit, ala-
turi de angajatii sdi, si tehnologia de ajustare a progra-
melor de suport pentru computere si tablete. Mai nou,
poate repara cea mai sofisticata tehnica de calcul exis-

Alexandru Pusca, antreprenor:

,Da, m-am casatorit, am si o fetita, la
care tin foarte mult.

Dar e mai bine sa vorbim despre aface-
re. Am beneficiat de un grant si acum
lucrez la un strung ghidat de compu-
ter, care poate decupa cu un fascicul
laser. Ar fi 0 oportunitate pentru mine
de a produce tot felul de suvenire cu
specific national si local. Strungul
permite inscriptionarea, personaliza-
rea tuturor bunurilor pentru a face un
cadou original. Pot fi produse si jucarii
din placaj de lemn. Putem inscriptiona
si logouri pe orice tip de material,
lemn, metal, plastic.”
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tentd pe piata de la noi. Alexandru a inventat si a con-
struit un sistem de ventilare-termoficare pentru birou
si casa. Face economii de 30%, pentru ca utilizeaza co-
manda electronica a centralei. Acum este in asteptarea
oferirii dreptului de autor pentru aceasta inventie.

Se gandeste sd mai contracteze un credit pentru
dezvoltarea afacerii. Nu are regrete. A avut curajul sa
aplice inventivitatea si acum simte cd a realizat ceva
important in viata. Propria afacere este pentru el o
modalitate perfecta de a-si aplica inventivitatea. Acum
nu se mai simte frustrat ca atunci cdnd muncea in ca-
litate de angajat. Ar fi facut o alta facultate, daca era
cineva care-l putea ajuta sa-si descopere vocatia de
inventator-electronist. Acum, cand are si o familie atat
de frumoasa, nu are decat sa-si valorifice inventivitatea
si spiritul antreprenorial pentru a castiga suficient aici,
acasa.

Alexandru Pus

,inoragauaparut mai multi concurenti
care presteaza acelasi gen de ser-
vicii de reparatii. Noi ne mentinem
pe piata, pentru ca ne autoinstruim
continuu. Nu ma simt locuind undeva
la periferia tarii. Gratie internetului,
simt pulsul inovatiilor de ultima ora si
pot tine pasul cu restul lumii. La ince-
puturi, am investit foarte mult, 32 de
mii de dolari. De mare folos mi-a fost
suportul acordat in cadrul proiectului
MEEETA, deoarece mi-am procurat un
aparat de sudurd cu infrarosu a pla-
cilor electronice, pe care-l utilizez si
acum.”




Destinul meseriel

l-am cunoscut pe Igor si Corina Golban in 2012.
Parcd a trecut atat de mult timp, dar i-am regasit
aceiasi, lucrand la o casa de locuit din Truseni. De parca
am intalnit doi vechi prieteni, cu care am stat la taclale
indelung. Am discutat nu numai despre afacerea lor, ci
si despre vacante, activitatile copiilor, despre toate. Imi
aduc aminte cu placere de povestea lor: Igor si Corina
s-au cunoscut la Scoala Profesionala nr. 2 din munici-
piul Balti, unde au studiat la specialitatea tencuitor-zu-
grav. El e din Volovita, Soroca, ea e din partile Florestiu-
lui. Au avut norocul sa participe, la momentul oportun,
la cursurile de antreprenoriat organizate de Asociatia
Femeilor de Afaceri din municipiul Balti. Ambii mesteri
talentati au decis sa lanseze o afacere proprie oferind
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Igor Golban, antreprenor:

,»Simt ca dupa atatia ani de activitate,
am devenit mai calificat in meseria
mea. Avem deja mai multi clienti. Ne
merge destul de bine. Ne-am luat o
masind mai bund. Muncim si incercam
sa o facem bine. Eu cred ¢a daca nu
ne placea aceasta meserie, ne lasam
demult de ea. Ne-am cumparat mai
multe echipamente si scule care ne
usureaza munca.”

, antreprenoare:

»Cumare greu, dar am reusit sa platim
prima rata de ipoteca. Sper ca, pana
in toamna, sa ne mutam in aparta-
mentul nostru, pe care urmeaza sa-l
platim in urmatorii 10 ani. Stiu ca ne
va fi greu si va trebui sa renuntam la
vacante, dar ne-am dorit de atatia ani
sd avem un coltisor al nostru.”
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Igor Golban:

»Le doresc tinerilor care initiaza o afa-
cere sa fie mai perseverenti, sa creada
in propriile puteri si sa se dedice intru
totul activitatilor pe care le fac. Si eu
la inceputuri eram neincrezator in
propriile puteri. Mi se parea ca nu voi
reusi. Viata insa ne arata ca totul este
posibil!”

servicii de renovare a apartamentelor. Igor este un bun
tencuitor si mester la montat gresie si faianta, Corina
este priceputa la lucrarile de finisare: razuit, zugravit,
lipit tapete. De ce sa lucreze pentru angajatori daca se
descurcau pe cont propriu si puteau castiga mai bine
fara intermediari?

Au invdtat la cursurile de antreprenoriat sa-si pro-
moveze serviciile pentru a avea mai multi clienti. Au
elaborat si un business-plan, care a fost apreciat si
sprijinit in realizare in cadrul proiectului MEEETA. Cu
suportul fundatiei ,Argidius”, junii antreprenori si-au
cumparat uneltele necesare pentru prestarea servicii-
lor de renovare a locuintelor. Au primit 10 mii de lei,
mai aveau ceva agonisit din realizarea lucrarilor anteri-
oare si au achizitionat o bormasind, un fierdstrau elec-
tric, un perforator, o masind de taiere a gresiei.

Corina este mai vorbdreata si destdinuie mai multe
realizari.

Igor Golban a fost invitat de cdtre reprezentantii
CEDA sa faca parte din comisia de evaluare a planuri-
lor de afaceri ale tinerilor antreprenori. Acum, dupa o
experienta de ani de zile in domeniul administrarii afa-
cerii sale, are si o urare pentru noua generatie.




O familie de succes

Dragos Dohotaru din satul Alexandreni, Sangerei
este unul dintre primii beneficiari in cadrul proiectului
MEEETA. Acum zece ani, a fost sprijinit in procurarea
unui sistem de irigare prin picurare care era, la acel
moment, o noutate de ordin tehnologic pentru multa
lume de la noi. A aplicat sistemul pe un teren al tata-
lui sdu, cultivand varza. Zice ca in doi ani, a reusit sa-si
cumpere cu banii castigati din afacere prima masina.
Peste ani, a ajuns un adevarat om de afaceri, ce gesti-
oneaza in Alexdandreni o vulcanizare auto si o frizerie.
Are contracte de livrare a produselor agricole catre mai
multe scoli si gradinite din zona. Acum trei ani s-a ca-
satorit. Sotia sa, Ecaterina, este originara din Chisindu.
Un caz mai rar intalnit la noi: o fatd sa se marite si sa
lase Capitala pentru a locui in sat. Ecaterina spune ca
a renuntat la Capitald din dragoste pentru Dragos. Ta-
nara sotie a fost angajata in calitate de contabild a SRL-
ului administrat de sot. Tot ea se ocupa de manichiurd
in salonul de coafura recent deschis. Ecaterina spune
ca si in sat se poate trai la fel de bine ca si la oras. Este
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Dragos Dohotaru, antrepren

,Eu am extins afacerea prin deschi-
derea unui magazin de piese auto,
ustensile, anvelope etc. Pentru ca
detin un SRL, care are ca gen de acti-
vitate vanzarea pieselor auto si avand
si spatiu potrivit pentru magazin, am
zis ca ar fi o oportunitate. Am con-
tractat un credit si am semnat o serie
de contracte cu distribuitorii si acum
vand piese auto. Din fericire, nu prea
am concurenti in Alexandreni si sper
sa rambursez creditul in termen. Sotia
mea a nascut un copil si acum este in
concediu de maternitate. De un an si
jumatate, la salonul de coafura avem
0 angajata. Avem suficienti clienti. Se
descurca foarte bine cat sotia este in
concediu de ingrijire a copilului. Mi-e
frica sa-mi fac planuri ambitioase pen-
tru dezvoltarea afacerii. Totusi, cateva
ganduri in acest sens imi mai dau tar-
coale. Fratele meu intentioneaza sa se
intoarca de la munca din Germania.
Am putea deschide un service auto im-
preund. in asa fel, am putea creste nu-
marul locurilor de munca de la 4 la 9.
Am vrea sa avem mai multd sustinere
din partea statului, sustinere cum 0 au
tinerii din Uniunea Europeana.”



40

B | | CENTRULPENTRU EDUCATIE ANTREPRENORIALA SI ASISTENTA IN AFACERI (CEDA)

important ca oamenii sa nu-si piarda speranta ca viata
poate deveni mai buna in tara noastra.

Antreprenorul isi doreste ca si la sate oamenii sa
beneficieze de aceleasi conditii de trai ca ordsenii: sa
circule pe drumuri asfaltate, sa aiba acces la apeduct
si canalizare, s poatd merge la o frizerie, la un concert
etc.

Partea lui de munca o face, plateste impozite si
dezvolta infrastructura serviciilor in satul lui natal, Ale-
xandreni. Descoperim o evolutie spectaculoasa a unui

antreprenor, care a debutat in afacerila varsta de 19 ani,
pornind de la cultivarea legumelor, si a ajuns sa gestio-
neze o intreprindere cu mai multe genuri de activitati,
o intreprindere ce genereaza venituri, imbundtatind si
infrastructura sociald a unei localitati rurale.
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Fata cu tractorul

Elena Rotaru din satul Cusmirca, raionul Soldanesti,
este o fire energica si intreprinzatoare. Interesatd de
toate noutatile, participa la instruirile ce tin de admi-
nistrarea afacerilor din interes, pentru a cunoaste cat
mai multe lucruri noi.

Daca o vedeti pe Elena Rotaru in alt anturaj de-
cat cel agricol, nu va puteti da seama ca o fire atat de
gingasa stie sa fie la ,per tu” cu businessul agricol.

Elena Rotaru, antreprenoare:

,Niciodata nu m-am gandit sa plec din
Moldova. Pentru ca am decis sa raméan
sa locuiesc aici, mi-am zis ca n-ar fi
rdu sa infiintez o plantatie de nuci.
Nu prea cunosteam specificul culti-
varii nucilor, aveam doar cunostinte
generale pe care le are toata lumea.
Am citit mai multe carti. M-am docu-
mentat din sursele accesibile pe in-
ternet, am discutat cu reprezentantii
pepinierelor si asa am reusit sa adun
informatiile necesare. Consider ca
pentru a incepe o afacere, nu sunt
necesari doar bani. In primul rand,
trebuie sa te documentezi foarte bine,
sd acumulezi cunostinte, sa planifici
bine toate lucrurile. Tin sa mulfumesc
echipei CEDA pentru faptul ca am fost
ajutata sa cresc si, desigur, pentru
faptul ca am primit finantare pentru
a procura tractorul atat de necesar in
dezvoltarea unei astfel de afaceri.”
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Elena Rotaru:

»0amenii au reactionat diferit cind am decis sa initiez o afacere in agri-
culturd. Unii apreciau decizia mea si se bucurau ca am reusit, la varsta
mea frageda, in acest tip de afaceri. Altii au fost mai mult mirati. Cum
poate o fatd sa faca asa afaceri, mai ales in domeniul agricol, considerat
a priori unul «barbatesc» prin excelenta? Unele femei chiar ma intrebau:
«Ce ti-a venit sa te urci pe tractor? Tu trebuie sa stai acasa, cu familia».”

Tandra antreprenoare a depasit toate obstacolele
ce tin de lansarea unei afaceri in domeniul agricol, in
ciuda tuturor prejudecdtilor. A fost desemnata, in ca-
drul concursului CEDA, autoare a celui mai bun plan de
afaceri.

»Dupa lansarea in afaceri am mers la
un salon de coafura. Acolo am intal-

nit o cunostinta. Ea m-a intrebat ce ar
putea face pentru a participa la o sesi-
une de formare in domeniul afacerilor
organizata de CEDA si cum ar putea
beneficia de un suport financiar sub
formé de grant. Isi dorea si deschida
un salon propriu, sa initieze o afacere.
I-am povestit totul pe indelete, care
sunt procedurile de participare si cum
am ajuns sa reusesc in afaceri. Chiar in
acel moment, o domnisoara care era si
ea la coafor a facut o remarca taioasa
din sala: «Am auzit de o fata care si-a
cumparat tractor si-l conduce. La ce
bun fi trebuie unei fete un tractor?».
Domnisoara nu stia ca eu sunt fata
cu tractorul. I-am spus ca sunt eu cea
care conduce un tractor. Respectiva
domnisoara a rosit si nu a mai avut
comentarii. Nu am fost suparata, mi
s-a parut o intdmplare hazlie si atat.”
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Drumurile noastre toate T?J 0

Oleg Furtuna poate fi gasit la orice ord din zi si
chiar seara tarziu la una din cele doua statii de vulcani-
zare pe care le detine in Balti. Este un antreprenor dedi-
cat muncii pe care o face. Rapiditatea cu care munceste
este una de invidiat. Ar putea lipi un pneu sau ajusta o
janta cu ochii inchisi. Este imposibil sa-ti dai seama ca
este specialist IT de formatie. Face impresia ca a lucrat
in vulcanizare zeci de ani. Deocamdatd, are doar doi
angajati. Ar avea nevoie de cel putin sapte. Din pacate,
desi le oferd un salariu peste medie in acest domeniu
din Balti, nu prea poate gasi brate calificate de munca.

¥

»Eu am initiat propria afacere dupa ce
m-am intors din strainatate. Cu supor-
tul oferit in cadrul proiectului MEEETA,
am procurat un utilaj de reparatie
a jantelor. A fost un ajutor aprecia-
bil, pentru cd, din cauza drumurilor
proaste, aveam clienti foarte multi
ce-si deteriorau jantele masinilor. De-
sigur, am contractat si un credit de la
0 banca comerciald, dar, in acesti ani,
am reusit sa ajung sa am o afacere de
succes. Intre timp, am deschis a doua
vulcanizare in cartierul caruia baltenii
ii spun BAM. Am avut un vis sa initiez
o afacere la 25 de ani. L-am realizat.
Acum, dupa patru ani, pot sa va spun
¢d nu este usor si nici foarte greu. E
deranjant cand achiti impozite exage-
rate si rate bancare prea mari pentru
rentabilitatea afacerilor de la noi.”
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Oleg Furtun,

,Desi drumurile noastre nu s-au facut
mai bune din momentul in care mi-
am deschis aceasta afacere si clienti
cu pneurile sparte si jantele indoite
sunt suficienti, din lipsa bratelor de
munca calificate, a trebuit s inchid o
vulcanizare. Foarte multa lume alege
sa plece in strainatate sa munceasca,
chiar daca eu ofer un salariu de 600
de dolari pe luna. 0 buna parte din
forta de munca preferd sa migreze si
catre Chisinau, acolo unde exista o ac-
tivitate economica mai vioaie. Ma tot
gandesc si eu, poate ar fi o solutie sa
deschid o afacere la Chisinau? Am doi
copii. Pentru ei am ramas acasa. Am
ramas pentru ca am prieteni.”

Oleg Furtuna incearca sa gaseasca solutii pentru a
dezvolta afacerea proprie sau pentru a o mentine pe
linia de plutire. intelege cd e un serviciu necesar, de
care vor avea intotdeauna nevoie automobilistii. Cat
timp drumurile noastre se vor repara asa cum se repa-
rd, clienti vor fi. De-ar fi si brate de munca care sa vrea
sa se angajeze acasa.

Tatiana Puga,

presedintele Asociatiei Femeilor de Afaceri din municipiul Balti:

,0rice program de instruire este benefic pentru un tanar care doreste
sd initieze propria afacere. As spune ca este o conditie indispensabila
reusitei unei afaceri. in cadrul instruirilor, tinerii pot vedea de ce au
nevoie pentru a initia o afacere, care sunt punctele tari si slabe ale afa-
cerii. In acest context, predarea disciplinei «Bazele antreprenoriatului»
isi face resimtit impactul, pentru ca avem mai multi tineri absolventi de



scoli profesionale si colegii care doresc sa inceapa o afacere in profilul pe
care l-au studiat. Nu vorbim neapérat de afaceri de proportii. in primul
rand, ne orientam spre domenii care presupun autoangajarea, cum ar fi:
frizerii, apicultura etc. Noi, dupa ce ei absolva o institutie de invatdmant
tehnic, le organizam cursuri mai apropiate de practica antreprenoriala.
Ei nu fac un plan de afaceri virtual, ci axat pe o activitate concreta. Le
punem sarcina de a face mici studii de piata spre a evalua cererea pentru
produsul sau serviciul ce constituie obiectul afacerii.

0 oportunitate deosebita sunt granturile oferite de CEDA tinerilor antre-
prenori. Aproximativ 35% din cei instruiti reusesc sa obtina un suport fi-
nanciar pentru a-si dezvolta afacerea. Cu sprijinul Fundatiei Liechtenstein
Development Service (LED), antreprenorii incepatori primesc acesti bani
nerambursabili pentru a procura bunurile necesare dezvoltarii afacerii.
Suntem o tard agrara. Evident ca si cele mai multe afaceri deschise de ti-
neri sunt din domeniul agricol. Noi nu avem preferinte pentru un anumit
domeniu, pentru noi este important ca tanarul sa fie motivat sa lanseze
afacerea. Tinem legdtura cu beneficiarii nostri si dupa instruiri si acorda-
rea de finantdri nerambursabile. Le stam la dispozitie pentru consultatii
curente.

Regret, dar trebuie sa spun ca, ca urmare a unui studiu efectuat pe un
esantion de 300 de tineri, am constatat ca cea mai mare problema cu
care se confrunta tara este lipsa bratelor de munca in localitatile rurale.
Din acest motiv, tinerii opteaza pentru mecanizarea maxima a procese-
lor tehnologice.

Suntem optimisti. Vom sta alaturi de tineri pentru a-i sprijini in demersul
lor dificil de a-si deschide si a-si dezvolta o afacere aici, acasal”
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Marin Roadideal, antreprenor:

»~Am o mare problema, ca si multi
alti antreprenori, probabil. Din ce in
ce mai multi oameni pleaca in strai-
natate sa munceasca si noi rimanem
fara brate de munca. E si normal ca
nu ne putem dezvolta afacerile. Am
facut foarte multe investitii chiar si
anul trecut. Am mai deschis o sectie
de producere a gardurilor din beton
armat, unde putem asigura 15 locuri
de munca. Din pacate, nu am avut alta
solutie decat sa inchid sectia din lipsa
de brate de munca.”

Si betonul face fisuri...

Marin Roadideal si-a initiat afacerea in 2011. In pri-
mii ani afacerea se dezvolta promitator, antreprenorul
era optimist si avea planuri mari de dezvoltare a afa-
cerii. In ultima perioada, din pacate, unele ,fisuri” ale
afacerii l-au facut chiar sa-si vanda propriul automobil
pentru a evita falimentul.

Acum cativa ani, pentru a eficientiza procesul de
productie, antreprenorul a forat si o fantana in curtea
intreprinderii. Are apa tehnicd la indemana, nu mai tre-
buie sa o aduca de la 2 km. Preferd sa utilizeze materia
prima de cea mai inalta calitate, prundis, ciment, adi-
tivi, astfel incat clientii sa fie multumiti de produse si sa
le recomande si altor persoane sa le procure. La cativa
ani dupa deschiderea intreprinderii, nu mai este asa de
optimist, incearca totusi sa gaseasca solutii.




Marin Roadideal spune ca a acumulat mai multe
informatii utile in cadrul instruirilor CEDA, ce tineau
de gestionarea unei afaceri. Cu peste doua mii de do-
lari obtinuti sub forma de grant pentru echipament si
cu investitii proprii, a deschis o sectie de producere a
obiectelor din beton armat in satul natal Galesti. Pro-
duce tuburi de beton cu lacat de tip european, garduri
si elemente de pavaj.

Sper foarte mult ca Marin Roadideal va reusi sa
depdseasca, si de aceasta datd, problemele cu care se
confrunta in dezvoltarea afacerii. Este poate mult mai
important pentru noi toti sa o faca pentru ca avem ne-
voie de oameni ca el, aici, acasa. Avem nevoie de oa-
meni cu initiativa, care stiu sa dezvolte o afacere chiar
si in conditiile noastre nu tocmai prielnice pentru micii
intreprinzatori.
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Marin Roadideal:

sEste foarte greu sa gestionezi o afa-
cere. Cunosc foarte multi antreprenori
care vor sa plece, renunténd la afaceri.
Eu mai incerc sa vad cum o sa evolueze
lucrurile pana in toamna. Am angajat
mai multi muncitori, carora le-am fa-
cut toate actele, i-am inregistrat ofi-
cial, am platit impozitele. M-am trezit
intr-o dimineata fara cativa muncitori,
care au plecat s munceasca in Franta.
Va zic, mai incerc sa mentin afacerea,
sd vad cum o fi in toamna. Normal ca
nu-mi doresc aceeasi soarta pentru cei
trei copii ai mei, as vrea parca sa-i cresc
acasa, sa nu umble prin straini, cum mi
s-a intamplat mie.”

Marin Roadideal:

»Lainceput, am remarcat o cerere spo-
ritd pe piatd pentru produsele din be-
ton armat, in special, pentru tuburi din
beton. Aceasta cerere era conditionata
de faptul ca sistemele ingineresti de
la noi sunt foarte vechi si necesita a fi
reabilitate. Numeroasele proiecte eu-
ropene, ce sustin reabilitarea infras-
tructurii, au catalizat aceasta cerere.
Acum, din pacate, cererea scade foarte
mult pentru ca oamenii pleaca in stra-
inatate. 0 sa incerc sa automatizez cat
se poate procesul de productie, dar
mi-e teamd ca nu voi avea cui vinde
produsele.”
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Moara cu noroc

Maria Vatamaniuc, antreprenoare:

»Absolvind Universitatea Tehnicd, la
specialitatea Ingineria produselor tex-
tile si din piele, revenind la bastina, am
fost invitata la niste cursuri de forma-
re a tinerilor antreprenori, organizate
in cadrul proiectului MEEETA. La aceste
cursuri am fost ajutata sa scriu un plan
de afaceri viabil. La inceput, ma gan-
deam sa deschid un atelier de croitorie
in sat. Dupa o analiza minutioasa, care
m-a facut sa ma conving ca nu este o
idee de afacere cu bataie lunga, am
decis sa cream o retea de mori. In ca-
drul proiectului MEEETA am obtinut un
grant pentru procurarea unei oloinite.
La acel moment, in sat nu exista o
oloinita. Administrez aceasta oloinita,
dar ma ocup si de procesul tehnologic.
La inceput, a fost foarte greu, pentru
¢d nu aveam suficiente cunostinte in
domeniul administrarii unei afaceri.
Acum ma simt mai versata.”

,»Un an mai tarziu, am mai beneficiat
de o asistenta nerambursabila din
partea unui proiect si am reusit sa
procuram un separator de cereale.
Prestam servicii de oloit, faramitam
cerealele pentru hrana animalelor.
Producem fdina si crupe de porumb.
Mai prestam si serviciul de separare
a cerealelor de impuritatile de la re-
coltare.”

Maria Vatamaniuc a initiat o afacere in 2012, por-
nind de la infiintarea unei mori, unde tot satul isi poate
macina granele si stoarce ulei din semintele de floarea-
soarelui.




Maria Vatamaniuc impreuna cu sotul ei a extins
afacerea. Au mai procurat o sitd mecanica pentru cere-
ale si un zdrobitor de producere a furajelor pentru ani-
male. Au extins si hala in care era amplasatd oloinita.

Moara de porumb a fost procurata de familia
Vatamaniuc din banii proprii. Utilajul fiind foarte
scump, au decis sa procure unul la mana a doua. Ser-
viciile de mordrit sunt foarte apreciate de locuitorii
satului, pentru ca ei pot aduce materia prima, floarea-
soarelui, porumb si iau produsul finit, ulei, faind de po-
rumb sau hrana combinata pentru animale.

Antreprenoarea nu comercializeaza inca ulei sau
faina de porumb, preferand doar sa presteze servicii
de morarit. In viitor, se gandeste c& ar fi o oportunitate
de dezvoltare a afacerii. Familia Vatamaniuc mai detine
o ferma de vaci si prelucreaza si o plantatie de pomi
fructiferi.
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,Noi practicim metoda de stoarcere
directd a uleiului din semintele de
floarea-soarelui, fara a le trata an-
terior termic. in asa fel, obtinem un
produs virgin, care are calitati gustati-
ve deosebite. Tocmai din acest motiv,
clientii nostri sunt si locuitorii din sa-
tele vecine. Pentru ca ne dorim sa nu
piarda foarte mult timp stand la cozi,
preferam sa prestam serviciile cu o
programare anterioara.”
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Un antreprenor trebuie sa
caute solutil...

o a -
Tudor Paschevici, antreprenor: r =i =
= -

»Am avut un an agricol bun. Am cul-
tivat patrunjel, marar, telina si ardei
dulce. Am observat ca sunt culturi ca-
utate de consumator si ca avem foarte
multe importuri de astfel de produse
si am zis ca ar fi o solutie pentru a-mi
dezvolta afacerea. Am constatat ca,
daca investim in calitatea produse-
lor, putem sa suplinim importurile.
Am renuntat la livada, pentru ca nu
aveam rentabilitate. Pentru plantarea
unui hectar de livada superintensiva
sunt necesare investitii de peste 30 de Tudor Paschevici a infiintat o livada de mere si
mii de euro. Am preferat sa fac legu-  5-3 asociat cu cativa gospodari din localitatea Negu-
miculturd, pentru ca investitiile sunt  yenj, Telenesti pentru a prelucra mai eficient cele 16
mai mici si veniturile mai mari.” hectare de livada cu pomi pitici. Livada a plantat-o

cu banii castigati in Irlanda. Avea 12 angajati, care pri-

meau un salariu decent lucrand in satul lor natal. Din

cauza conditiilor climaterice nefaste, livada nu avea

Tudor Paschevici:

,Cultiv legume pe o suprafata de 10
hectare: 4 sunt rezervate pentru ardei.
Pe un hectar cultiv morcov, pe unul
ceapa si restul sunt pentru verdeturi,
patrunjel, marar, radacini de telina
etc. Eu zic c@ am gasit solutia potri-
vita pentru a-mi dezvolta afacerea.
Castig suficienti bani nu numai pentru
a supravietui, dar si pentru a-mi dez-
volta afacerea si a pune ceva deoparte
pentru copii. Am doi copii la scoala si
unul la gradinita.”




suficientd umiditate pentru a cultiva mere de calitate.
Antreprenorul nu reusea sa obtina veniturile sconta-
te, desi muncea mult. A forat o fantana si a procurat
cu suportul CEDA un sistem de irigare. A decis sa se
asigure cd va obtine venituri diversificand activitatea
antreprenoriald. A amenajat o gradind pe o suprafata
de 20 de hectare chiar in lunca raului Raut, pentru a o
putea iriga. A mai construit si niste sere, unde cultiva
zarzavaturi.

L-am gasit pe Tudor in satul de bastina, Negureni,
raionul Telenesti. Revenise de cateva zile din lItalia,
unde a fost in vizita la niste rude. Era foarte impresio-
nat de modul in care trdiesc oamenii acolo, dar si entu-
ziasmat de faptul ca a reusit sa procure seminte de ca-
litate de ardei dulce si telina pentru radacini la preturi
foarte bune. A ,ochit” in Italia si niste utilaje care i-ar

prinde foarte bine in gradina lui de legume.

Antreprenorul a mai procurat un hectar de teren
pe malul raului Raut pentru a construi sere in care sa
cultive legume ecologice. La cei 11 angajati pe care-i
are ar putea angaja alti 10. 1n sezon, de obicei, angajea-
za pana la 35 de oameni, care ridica un salariu lunar de
circa 7000 de lei.
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Tudor Paschevici:

»Sera este o necesitate, pentru ca ploi
avem din ce in ce mai putine, iar apa
pentru irigare nu este suficienta. Voi
incerca sa cultiv lequme fard a utiliza
produse chimice de tratare si stimula-
re a cresterii. Stiu ca este o provocare,
dar mi-o asum, pentru ¢a un antre-
prenor intotdeauna trebuie sa caute
solutii, sa nu se descurajeze, altfel nu
mai e antreprenor. Cred ¢a ma voi des-
curca bine si in anii urmatori.”
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Legumicultura e o afacere
viabila!

Maxim Usatai din Glodeni spune ca sardcia in care
trdia |-a facut s caute solutii. Indrumat de un prieten,
s-a apucat de legumiculturd. Nu a facut studii de spe-
cialitate. Este autodidact. La un moment dat, a decis
sa cultive legume in sol protejat pentru a se feri de in-
temperii si a putea face o planificare viabild a afacerii.
Tocmai in acest moment, in cadrul proiectului MEEETA,
Maxim a fost ajutat cu 35 de mii de lei pentru procu-
rarea unui sistem de irigare prin picurare. Sistemul era
unul vital pentru dezvoltarea afacerii. A pornit de la o
serd, investind peste 140 de mii de lei in aceasta si 100
de mii de lei pentru procurarea unor loturi de pamant
in suburbia orasului Glodeni. Au fost investitii facute an
de an, din bani munciti, castigati cu greu. Acum este
detinatorul a opt sere de toatad frumusetea, ce sunt asi-
gurate cu un sistem de ultimd generatie. Cultiva in sere
rosii, castraveti, ardei, dar si legume in camp deschis.

,Noi am fost foarte saraci. Muncind,
am reusit sa dezvoltam o afacere care
ne asigura un trai foarte bun. Eu zic
ca orice om muncind poate dezvolta
o afacere similard, mai ales ca, la sat,
orice om detine un teren agricol. Eu
am perseverat si am reusit, am invatat
sa si sudez. Aceste sere sunt facute de
mine. Este 0 munca grea, istovitoare,
dar cand vezi roadele, e 0 mare bucu-
rie. Primavara, vara si toamna, sun-
tem aici, in cdmp. larna lucrez acasa
confectionand noi sere.”




La ingrijirea serelor se descurca doar in doi cu sotia
sa, Tatiana. S-au casatorit din dragoste, de tineri si au
ajuns sa agoniseasca in acesti ani toate cele trebuin-
cioase unui om: o casa de o frumusete rard, o masina.
Au plantat pomi. Au sdpat o fantana. Cresc copiii acasa.

Ar fi reusit mai multe si mai bine, dar, din cauza pe-
nuriei de apa, au pierdut o parte din recolta pretioasa.
Serele sunt situate pe malul unui lac, care se afla in pro-
prietatea primariei locale, dar in gestiunea unui agent
care l-a luat in arenda pe 50 de ani. Agentul economic
a decis sa evacueze apa din lac, contrar tuturor norme-
lor juridice, pentru a prinde mai usor pestele. Maxim
s-a adresat la toate persoanele si organele responsa-
bile pentru a solutiona problema. Din nefericire, lacul
a ramas fara apa, iar Maxim a ratat o parte din venituri.
A forat o fantana pentru irigare si utilizeaza o pompa
alimentata cu benzing, apa insd este insuficienta. An-
treprenorul este indignat de aceasta stare a lucrurilor la
noi in tard, dar spune cd nu se va lasa pagubas, pentru
ca omul care doreste, izbuteste!
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~Afacerea noastra este singura sursa
de venit. Mai nou, valorificim piata
din Romania. Este o piata de per-
spectiva, care ne asigura o crestere
de 100% in fiecare an. Eu ma simt
realizat, ma bucur in fiecare zi pentru
ca fac ce-mi place cu adevarat. imi
aduc aminte ca la inceputuri, am fost
ajutat, in cadrul proiectului MEEETA,
sa-mi procur o planseta grafica pentru
a face caricaturi digitale, care a costat
800 de dolari. Acum, pentru a mentine
profitabilitatea afacerii, trebuie sa in-
vestesc in echipamente cam 20 000 de
euro. 0 data la doi ani, cand tehnologi-
ile evolueaza, trebuie sa-mi inlocuiesc
toate ustensilele necesare.”

O lume mai bung, in care
zambetul sa fie la el acasa

Alexandru si Olga Placinta sunt sot si sotie, o apa
si-un pamant. Un val de mare ce nu poate exista fara
un mal de nisip. Casatoriti ceva ani in urma, prin 2012
au decis sa se lanseze in afaceri valorificand harul lui
Alexandru de a spune lucrurilor pe nume prin inter-
mediul caricaturii si talentul Olgdi de a organiza lucru-
rile cat se poate de bine. Cartierul lor general este la
Ungheni, pentru ca acolo le este casa si pentru ca au
arie de acoperire pentru retelele de telefonie mobila
din Romania si Republica Moldova. Infiintata in octom-
brie 2013, afacerea a ajuns a fi una internationala. Cir-
ca 90% din clienti locuiesc in Romania sau in alte tari
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ale lumii: America, Austria, Germania etc. Doar 10% de
comenzi pentru caricaturi sunt preluate din Moldova.
Antreprenorii s-au orientat catre piata romaneasca,
pentru ca existda mai multa cerere. De fapt, patru zile
din saptamana sunt in Romania, unde calatoresc foar-
te mult participand la diverse evenimente corporative
sau organizand munca partenerilor de afaceri, pictori
portretisti talentati. Colaboreaza cu opt parteneri de
incredere, care-i ajutd sa multumeasca clientii oferin-
du-le caricaturi de cea mai inalta calitate.

Majoritatea comenzilor sunt preluate pe internet
sau la telefon. Pagina web www.caricatura.md este un
ghid pentru orice potential client. Antreprenorii inves-
tesc foarte mult si in promovarea produsului, se axea-
z4, in special, pe marketingul on-line, care, desi costa
mult, e si eficient.

~Am reusit, cu ajutorul partenerilor
nostri, sa ne integram armonios in
piata caricaturii pentru evenimente
din Romania. Este o ocazie placuta
pentru noi sa calatorim mult si sa
vedem locuri frumoase. Avem o slabi-
ciune aparte pentru Brasov si Cluj-Na-
poca. Suntem acolo unde sunt clientii
nostri. Mai avem doi ani «liber» la
calatorii pana fiica noastra, Milena,
va merge la scoald. Apropo, Milena a
mostenit talentul lui Alexandru si, din
cate se pare, 0 sa ajunga o pictorita
buna. Unele desene de la gradinita le
face mai bine dect educatoarele. imi
place ca adora sa deseneze si-I tachi-
neaza pe Alexandru cu intrebari refe-
ritoare la picturd.”
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Alexandru s-a lasat de caricatura politica pentru a
scapa de ,dureri de cap”. Din pacate, unii oameni din
anumite domenii vor sa arate in caricatura mai bine ca
in buletin. Alexandru, ca un cavaler medieval, lupta cu
viciile omenesti desenand reflectii in oglinda artei ale
unor situatii si personaje cu totul deosebite, dar abso-
lut recognoscibile. Are spiritul ironic incrustat in ADN,
ca si marii fabulisti ai lumii.

Alexandru si Olga Placinta ar fi putut pleca sa lo-
cuiasca in Romania, pentru ca acolo sunt majoritatea
beneficiarilor si partenerilor de afaceri. Nu o fac insa,
preferand sa revina la ,cartierul general”, la Ungheni,
unde le este casa si de unde incearcd sa facd o lume
mai buna, in care zdmbetul sa fie la el acasa!

»Eu nu regret ¢d am lansat aceasta
afacere. De multe ori pictez intru-
cat am o comanda pentru o lucrare
anume, dar sa stiti ca-mi fac timp si
pentru a picta de placere lucrari la
care tin foarte mult. Suntem invitati
la evenimente corporative organizate
de marile retele comerciale si banci
din Romania. Exista o cerere constant
crescanda pentru lucrarile de arta. Ma
bucura nespus de mult acest fapt nu
numai pentru ca sunt antreprenor, ci
si pentru ca fara arta un popor nu are
identitate. imi place si admir oamenii
autoironici, oamenii care apreciaza o
caricatura de calitate.”




Pomusoarele - un trend in
ascendenta

Aronia, originara din America de Nord, a ajuns pe
continentul european abia in secolul al XIX-lea. La noi a
ajuns sa fie cultivatd ceva mai tarziu. Este cautata pen-
tru calitatile sale antioxidante si pentru beneficiile nu-
meroase pentru sanatate. Unul dintre primii cultivatori
de aronia este Vitalie Pintilei din Sofia, raionul Drochia.
Acum sase ani, in cadrul proiectului MEEETA, a initiat
plantarea unei suprafete de trei hectare cu aceastd
pomusoara. A reusit sa extinda plantatia la cinci hecta-
re. Aronia este o planta care se preteaza cultivarii bio.

Vitalie Pintilei nu utilizeaza substante chimice pentru
tratarea plantei. Din lipsa unei surse de apa pentru
irigare in perioada de inflorire si de rod, antrepreno-
rul a optat pentru metoda conservativa de pastrare a
umiditatii in sol. Prin acoperirea solului cu plante usca-
te, reuseste sa mentina cantitatea de umiditate pentru
a obtine o recolta buna.

La inceput, Vitalie a optat pentru ambalarea fruc-
telor de aronia in caserole si vanzarea prin retelele
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»Aronia este o pomusoara putin cunos-
cutad pentru consumatorul de la noi.
Din acest motiv, mi-a venit mai greu
sa promovez produsul pe piata autoh-
tond. Am perseverat insa cultivand,
ambaland, procesand aronia si, toto-
data, incercand sa promovez calitatile
curative ale acestei pomusoare a ze-
ilor. Aronia, pe langa calitatile antio-
xidante, are si o influenta extrem de
benefica pentru detoxifierea organis-
mului, previne bolile cardiovasculare,
imbunatateste activitatea vizuala,
este si anticancerigena. Beneficiile
sunt atat de multe, incdt mi-ar lua
doua ore sa le expun.”
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de magazine. Desi a fost procurat, avand un pret
foarte atractiv, produsul nu a devenit unul de succes.
Cantitatile comercializate erau sub asteptarile lui Vita-
lie. A decis sa proceseze pomusoarele pentru a le pu-
tea stoca si comercializa pe tot parcursul anului. Solutia
optima pentru procesare era sa produca suc de aronia,
care pastreaza toate calitatile curative ale pomusoarei.
A experimentat indelung, incercand sa studieze alchi-
mia producerii unui suc de calitate. Aparentele insala.
Nu este tocmai usor sa produci suc de aronia si sa-I
pastrezi in conditii inofensive pentru continutul de
substante benefice. Ambaleaza sucul in tetrapac in-
dustrial, utilizat, de obicei, pentru vinuri. Vitalie Pintilei
nu crede in basme, nici macar in cel despre tinerete
fara batranete, dar este sigur ca produsul afacerii lui,
aronia, amana cat se poate de mult imbatranirea orga-
nismului uman.
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Am deschis aceasta
afacere pentru a-mi
aduce parintii acasa

Irina Revenco din Soroca este absolventa a unui
colegiu tehnologic in domeniul industriei usoare. A
absolvit si specialitatea Inginerie si management in
industria usoara, Universitatea Tehnica din Moldova.
A visat din copilarie sa-si deschida o afacere anume in
acest domeniu.

Irina Revenco este o fire energica, care ar putea sa
vorbeasca doar in framantari de limba, tempoul ei ver-

bal este dezarmant de convingdtor. Energia pe care o
emana fi inspira pe alti oameni.

Irina Revenco, antreprenoare:

+Deschiderea atelierului de confectio-
nare a draperiilor a fost pentru mine o
adevarata provocare. La inceput, am
avut echipamente vechi. Investitia
initiald a fost de 3000 de euro, peste
1300 au fost un grant oferit de CEDA.
A trebuit sa investim foarte mult si
in renovare. Noroc ca nu platim mult
pentru chirie. Ca sa fiu sincerd, mi-am
dorit foarte mult sa deschid aceasta
afacere pentru a-mi aduce parintii
acasa. Mama este priceputa in ale
croitoriei, pentru ¢d a lucrat la o fa-
brica de confectii. Tata este un foarte
bun montor de draperii, pentru ca are
experienta in domeniul constructiei. Ei
au muncit multi ani la Moscova si acum
ma bucur ca am reusit sa-i implicin ac-
tivitatea atelierului si pot sta acasa,
langa nepoti.”
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Irina Revenco spera ca, odata cu deschiderea ate-
lierului din centrul orasului Soroca, vanzarile vor creste
spre a asigura intreaga familie cu suficiente venituri
pentru un trai decent acasa. Are doi copii, pe care vrea
sa-i vada crescand, vrea sa fie alaturi de ei. Parintii
Irinei au fost tot timpul departe de ea, pentru ca au
lucrat la Moscova. Isi doreau sa le asigure copiilor un
viitor mai bun. Acum, gratie deschiderii atelierului de
confectionare a draperiilor, pot munci toti acasa si pot
savura placerea de a fi impreuna.

-

,Cu cei 1355 de euro obtinuti sub for-
ma de grant de la CEDA am procurat
doud masini de cusut, un surfilator cu
fire, un fier de calcat industrial si in-
strumentele necesare pentru monta-
rea draperiilor. Mult mai importante
pentru mine au fost instruirile de care
am beneficiat. Consider ca o afacere
care nu este bine gandita, fara a ana-
liza punctele tari si cele slabe, nu are
sorti de izbanda. Am preferat sa plani-
fic foarte minutios fiecare investitie.
Acum am ajuns sa le fac concurenta
atelierelor din oras, deoarece prefer
sa produc draperii de calitate la un
pret accesibil pentru clientii mei. Am
invatat la aceste cursuri cum sa pro-
movez produsele cusute de noi, cum
sa fac bilantul contabil etc.

inainte de a deschide afacerea, am
lucrat un an la un atelier similar in
orasul Moscova. A fost pentru mine o
experienta foarte buna. Prefer sa cos
draperii. Predau si la o scoald de me-
serii, unde invat elevii sa coasa haine.
Eu sunt asa, mai casnicd, si draperiile
fac parte din universul casnic, pe care
prefer sa-1 fac cat mai confortabil.”
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Aritmetica unei afaceri cu
CAPSUNI...

Dorin Panas din satul Trifauti, raionul Soroca, a ab-
solvit Colegiul Agroindustrial din Soroca si Universita-
tea de Stat din Moldova, specialitatea profesor de fizica
si matematica, o alta specializare fiind informatica. Din
cauza salariului foarte mic, nu s-a angajat in calitate de
profesor, desi a avut mai multe oferte de munca, inclu-
siv de la institutii educationale din Soroca.

Dorin Panas, antreprenor:

»Am inceput activitatea mea de an-
treprenor cultivaind capsuni pe o
suprafata de 20 de ari. Era un mic lot
langa casa, pe care am testat mai mul-
te soiuri de capsuni. Acum am ajuns
sa cultiv capsuni pe o suprafata de
un hectar. Am decis sa cultiv capsuni
pentru ca in zona noastra sunt conditii
foarte prielnice. Avem soluri fertile si
apa suficienta pentru irigare, doar sa-
tul nostru e situat chiar pe malul raului
Nistru. Plantez soiuri timpurii, in spe-
cial <Honey», acest fapt imi permite sa
comercializez kilogramul de capsuni
cu 60-80 de lei. Am decis sa valorific
aceasta nisa comercialda pentru ca
aceste pomusoare sunt foarte cutate
la inceputul verii.”
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Cultivarea capsunilor in sol deschis implica foar-
te multa munca. Primavara devreme, plantele trebuie
protejate de ingheturi cu o folie speciala, care asigura
si dezvoltarea mai rapida a capsunilor, deoarece, gratie
efectului de serd, se incalzeste mai bine solul. Pentru
a-si usura munca, antreprenorul a decis sa mecanize-
ze o serie de procese tehnologice aplicate la cultivarea
capsunilor.

Antreprenorul Dorin Panas planifica sa cultive si
soiuri remontante, pentru a putea sa-si asigure vanzari
pe parcursul intregului sezon agricol. O perspectiva
tentanta ar fi sa semneze o serie de contracte anuale
cu marile retele de magazine.

,Doar cu sursele proprii este foar-
te greu sa achizitionezi utilajele de
care ai nevoie pentru mecanizarea
cultivarii capsunilor. Prietenii mi-au
recomandat sa depun dosarul pentru
o finantare nerambursabild la CEDA.
Am fost placut surprins si de calitatea
cursurilor de instruire care mi-au fost
oferite. La aceste cursuri am deslusit
aritmetica unei afaceri viabile. Fiind
matematician de meserie, eram totusi
mai putin versat in ale afacerilor. Am
ajuns sa beneficiez de un grant in va-
loare de circa 1300 de euro, bani din
care mi-am procurat un motocultor si
tevile, robinetele, alte componente
ale sistemului de irigare pe care I-am
instalat in plantatia de capsuni.
impreund cu mai multi producitori
din zond am importat un nou soi de
cdpsuni, pe care-l plantam in acest an.
Asocierea ne va permite sa comerciali-
zam la preturi mai bune si mult mai ra-
pid cipsunile. indraznim si ne gandim
si la eventuale exporturi de capsuni
pentru ca putem obtine pomusoare de
calitate foarte buna si cu niste calitati
gustative exceptionale.”
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